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  EXPERIENCIA LABORAL  
 

- Agosto 2021- Actualidad: Gestor de punto de venta Florette Ibérica.  
  

      Funciones:  

Gestión integral del punto de venta, control de PVP's, aviso y seguimiento de roturas 
de stock, control promocional, estructuración de lineales. Negociación de 
cabeceras, espacios adicionales, búsqueda de nuevas oportunidades. Colocación 
de material PLV, gestión de visibilidad. Control de calidad de todos los productos, 
incluidos los de la marca de distribución. Reporte de incidencias al Key Account 
Manager responsable de turno. 
 

- Septiembre 2018- Agosto 2021: Gestor de punto de venta en KAIKU.  
 

      Funciones:  

Realización de chequeos diarios de promociones. Gestión y estructuración de 

lineales,  

negociación de material PLV y cabeceras en el centro. Control de stock, ventas y 
PVP’s. Reporte al Key account manager correspondiente en caso de existir alguna 
incidencia. Comprobación de surtido disponible en tiendas. Preparación de días 
especiales tales como promoción de azafatas y degustación. Realización de 
informes comerciales sobre los precios de la competencia y actividades 
promocionales.  

 
- Abril 2018-Agosto 2018: Comercial de zona en TOBACCOLAND SL. Empresa distribuidora de 

tabaco.     

        Funciones:  

Gestión integral de las cuentas asignadas. Negociación con el cliente de cada 

estanco, cada mes se aplica promoción diferente y vienen acompañadas de 

incentivos y regalos adicionales. Colocación y uso de material publicitario de 

visibilidad, el objetivo es que el cliente lo vea justo al entrar. Reposición de 

productos y supervisión de promotores para acciones especiales en el punto de 

venta.  
 

- Abril 2017- Abril 2018: Promotor de estancos en el sector de tabacalera ALTADIS.  
 

Funciones:  

Venta directa al cliente final. Realización de incentivos personalizados al cliente 

para obtener posibilidades de negocio y fidelización. Colocación de publicidad 

estratégica en el punto de venta y soporte de venta al dueño del establecimiento.  

 



 
FORMACIÓN ACADÉMICA  
 

 2012/2014: Bachillerato Social. IES Esteve Terradas.  
 

 
 

  OTROS CURSOS DE IMPORTANCIA 

 2008-2009: Curso de producción audiovisual en Citilab Cornellá.  
 
 2015-2016: Voluntariado de monitor infantil en la Fira de Cornellá para la campaña de     

Navidad 
 

 Informática: Windows. Internet, dominio de ofimática y Office.  

  

DATOS DE INTERÉS  

     -  Permiso de conducir B y A.  

     -  Disponibilidad inmediata. 

  

PERSONALIDAD  

Persona alegre, sociable, ambiciosa, responsable. Con buena imagen, muchas ganas de 
aprender y superarse.  


