
 
 
 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Eloi G. 
18/01/1987 

El Vendrell (Tarragona) 

 

 

 

HABILIDADES E IDIOMAS 

EXPERIENCIA PROFESIONAL  

EDUCACIÓN 

La Salle 

Educación Secundaria Obligatoria 1999 - 2002 

Español 

 

 Trabajo bajo presión 

 Liderazgo 

 Trabajo en equipo 

 Empatía 

  

  

Software : Excel, Word, 

PowerPoint, Outlook, Wordpress. 

Programas CRM: SIM, Fired, 

Insurance, S-Gate, Creditweb, 

Imaweb,… 

Catalán 

Inglés 

Sta. Coloma de Farners 

A&P Formación 

Vendedor Técnico & Técnicas de Ventas 2010 
Online 120h 

Centro de formación BMW 

 

Certificación Oficial Vendedor BMW GROUP 2014 - 2016 
Madrid, 

 Gestón integral de la tienda. 

 Apoyo y creación de acciones de marketing. 

 Gestión del equipo humano, velar por la rentabilidad de las operaciones, crear y 

tutelar estrategias comerciales y venta de vehículos. 

 Tasación y gestión del V.O 

NICOLÁS S.A Marzo. 2019 – Actualidad 

 
Vilanova i la Geltrú, Barcelona Jefe de Tienda : 

 Gestón integral de la tienda. 

 Apoyo y creación de acciones de marketing. 

 Gestión del equipo humano, velar por la rentabilidad de las operaciones, crear y 

tutelar estrategias comerciales y venta de vehículos. 

 Tasación y gestión del V.O 

 Implantación de procesos. 

 

AUTOFORUM  S.A  Mayo 2018 – Marzo 2019 

20XX 
El Vendrell, Tarragona  Jefe de Ventas : 

 Venta de vehículos nuevos y de ocasión. 

 Tramitación y análisis de viabilidad de operaciones financieras de particulares y de 

empresas 

 Organización de campañas mensuales del Fabricante y Financieras. 

 Tramitación de seguros. 

 Tasación de Vehículos. 

 

OLIVA MOTOR S.L  
Junio 2014 – Abril 2018 

20XX  Tarragona  Asesor Comercial : 



 
 
 

 

 

 

 

 

 

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 Venta de vehículos nuevos y de ocasión. 

 Tramitación y análisis de viabilidad de operaciones financieras de particulares y de 

empresas 

 Organización y preparación de campañas mensuales del Fabricante y Financieras. 

 Tramitación de seguros. 

 Tasación de vehículos 

 Captación activa. 

 

MOTOR 23 S.A  Mayo 2013 – Junio 2014 

20XX 
 Tarragona  Asesor Comercial  : 

 Venta de vehículos nuevos y de ocasión. 

 Tramitación y análisis de viabilidad de operaciones financieras de particulares y de 

empresas 

 Organización y preparación de campañas mensuales del Fabricante y Financieras. 

 Tramitación de seguros. 

 Tasación de vehículos 

 Captación activa. 

 

MERCAUTO VENDRELL S.A      Nov. 2009 – Mayo 2013 
 El Vendrell, Tarragona Asesor Comercial  : 

 Venta de producto. 

 Elaborado 

 Despiece. 

 Coordinador de tienda y personal. 

 Realización de pedidos 

 Realización de inventarios. 

 

CÁRNICAS PERSOJA S.L      Sep. 2008 – Oct. 2009 
 Blanes, Girona Encargado: 

 Captación y venta de inmuebles y terrenos. 

 Tramitación de hipotecas  

 Gestiones financieras 

 Supervisor de acabado de obras. 

 

INVECO  Promotora Inmobiliaria S.L       Junio. 2006 – Ago. 2008 
 Vidreres, Girona Asesor Inmobiliario: 

 Venta de producto. 

 Elaborado 

 Despiece. 

 Coordinador de tienda y personal. 

 Realización de pedidos 

 Realización de inventarios. 

 

CÁRNICAS PERSOJA S.L      Junio. 2003 – Junio. 2006 
 Blanes, Girona Encargado: 


