
ID-53046

❖ (Alcalá de Henares  de henares)   

“Soy trabajador, simpático, paciente, persuasivo y con don de gentes. Mi habilidad principal es la 

venta directa y en el buen trato a los clientes” 

Experiencia 

❖ COMERCIAL 

Mayo 2019-Actualmente 

NATURAL DRINKS 

En natural Drinks llevo la representación de varios productos entre ellos varios espirituosos orgánicos, cafés 

catunambú, zumos ecológicos drink6 y Purés de fruta natural para Cocteleria Island Oasis, hago captación de clientes 

vía telefónica y por correos electrónicos, además de visitas directa a los posibles clientes, realizó la presentación del 

producto y negoció volumen y precio. También visitó y atiendo los pedidos de mis clientes, solucionando cualquier 

incidencia que surja. 

❖ COMERCIAL 

          Nov. 2016-Actualmente 

          CROQUETASRICAS.COM. 

Mi desempeño principal en Croquetas Ricas es de comercial y captador, atiendo una amplia cartera de clientes, la cual 

he conseguido yo mismo gracias a mi desempeño, constancia y mi capacidad para llegar al cliente. Mis tareas 

consisten en hacer nuevos clientes y mantener la cartera ya existente,  mediante visitas directas, visitas concertadas y 

llamadas telefónicas para un primer contacto. Además  para conseguir clientes nuevos, realizo presentaciones  de 

nuestros productos,  negocio tarifas y descuentos, en cuanto a la  consolidación de clientes, realizo varias llamadas y 

visitas breves para informarme de cómo van  las ventas, e interesarme por los clientes. 

❖ COMERCIAL 

Abr. 2008-Sept. 2016 

  VINICOLA SUBLIMO S.L. 

Fuimos una empresa familiar destinada a la venta y distribución de vinos, en la cual yo me encargaba de gestionar y 

organizar  la elaboración  de pedidos y presupuestos a los proveedores. Además realice tareas propias de comercial, 

como: visitas a posibles clientes para ofrecer nuestra gama de productos, contactando vía telefónica con ellos para 

concertar citas,  en las cuales realizaba la presentación de nuestros vinos. Además llevaba a cabo visitas habituales a 

clientes consolidados, para ofrecerles nuevos productos y escuchar sus necesidades. 

Educación

-  Bachillerato (Instituto Alonso de Avellaneda) 

mailto:samuel.moly.gilo@gmail.com


-     Total disponibilidad laboral 

- Carnet de conducir 

Información adicional 


