ID-56114 JAIME

KEY ACCOUNT & SALES MANAGER

MI OBJETIVO

Desarrollar nuevas habilidades y
conocimientos dentro del mundo de la

empresa, enfocando mi carrera a

departamentos con cierta responsabilidad en

dreas como comercial, marketing u

operaciones.

CONTACTA

Ciudad:Madrid

HABILIDADES & APTITUDES

Paquete Office

Paquete Adobe
Satisfaccion del cliente
Liderazgo

Redaccién de contenidos
RRSS

Comunicativo
Creatividad

IDIOMAS

Espafiol: Nativo
Inglés: Alto

Cataldn: Intermedio

INTERESES

Turismo
Voluntariado
Infancia
Cine
Gastronomia
Mdusica
Diversidad

Inclusién

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Key Account & Sales Manager

ContigoMas Viajes. Agencia especializada en viajes para personas
con cualquier tipo de necesidad especial | 2015 - Actualidad

Direccién de ventas | Organizacién del equipo | B2B / B2C | Facturacién y
Finanzas | Captacién de leads y Asesoramiento | Satisfaccién del cliente |
Mayorista/Minorista | Plan Comercial y Marketing | Organizacién de eventos |

Captacién de fondos | Gestién de Redes Sociales

Asistente colaborador

Despacho de Iratxe de la Cémara | 2012 - 2015

Redaccién de escritos juridicos | Impuestos | Organizacién de archivo y

documentacidn | Asesoria Juridica | Control y gestién de agenda

Abogado en Practicas y colaborador
Bufete Taber | 2009 - 2012

Redaccién de escritos juridicos | Impuestos | Organizacién de archivo y
documentacién | Asesoria Juridica | Control y gestién de agenda | Bisqueda de

informacidn y jurisprudencia por la defensa del cliente

Guia acompanante
Barcelona City | 2009 - 2010

Guia acompafiante a turista internacional | Asistencia en visitas culturales |

Informacidn turistica

FORMACION

Universidad de Barcelona

2009 Mdéster en Derecho de Familia, incapacidad y

menores en desamparo

Universidad de La Rioja

2003-2008 Licenciado en Derecho
2008 Beca Erasmus. Universidad Péter Pdzmdény (Budapest-Hungria)

Naciones Unidas (Ginebra-Suiza)

2006 Curso en Derecho Internacional y Derechos

humanos



