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DATOS PERSONALES

Direcciérl: 26005
LOGRONO

Fecha de nacimiento:
04/04/1975

Coche propio.

PERFIL PROFESIONAL

Me gusta capacitarme cada dia, soy
responsable,  honesto, ordenado,
puntual, con gran capacidad de trabajo,
actitud y aptitud de realizarlo en tiempo
y forma. Gran capacidad de asumir
responsabilidad, asi como situaciones
de estrés y presion. Tengo habilidad y
soy flexible para adaptarme a los
criterios de cualquier organizacion.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

> 1996-1996: MARMOLES LAENCINA. 1999-2000: MARMOLES COPEMAR 2000, S.A.

» 2000-2004: GIMPLAST 2000, S.A (Jefe de Turno). Las funciones fueron:

1. Organizacion de produccion y recursos humanos en cada linea productiva, en funcién de

la planificacion.

2. Cumplimentar debidamente todos los partes de control que se asignen en el turno,

(produccién, calidad, formacion en el puesto,).

3. Programacioén y cambios de formato en maquinas de inyecciéon de plastico, Engel.

4. Supervisar la calidad de las piezas elaboradas, gestion de almacén, preparacién de

pedidos y control de stock.

5. Mantenimiento correctivo y preventivo. Revision y mantenimiento de los moldes de

inyeccion. Resolucion de incidencias productivas y averias.




> 2004-2009: Marmoles ifiiguez Administrativo. Las funciones fueron:

1. Control de taller, planificacién de la produccion, coordinacién de gremios, elaboracion de

presupuestos y medicion.

2. Labores administrativas, Negociacion con proveedores, gestion y control de

aprovisionamiento, recepcion de albaranes, facturacion y comprobacién de facturas,

revision de tarifas, 6érdenes de pago, cobros, atencion al cliente.

3. Elaboracién de presupuestos y ofertas, presentacion y cierre de ventas.

» 2009-2014: CRSCHANNEL JEE y Comercial. Las funciones fueron:

1. Jefe de equipo: Formacién a nuevos comerciales en porfolio Vodafone y sus plataformas,

2.

4.

crm interno, preparacion de visitas, acompafiamiento, elaboracion y presentar las ofertas,
seguimiento y cierre de operaciones. Coordinar a los comerciales en diferentes
provincias. Motivacion y seguimiento para la obtencion de los objetivos. Reporte de
operaciones a gerencia.

Gestién, desarrollo y Fidelizacion de cartera clientes segun las acciones comerciales de
Vodafone.

Planificacion de visitas, elaboracion de ofertas, presentacion y seguimiento, negociacion y
cierre ventas

Captacion nuevos clientes, consecucion de K.P.l. Organizacion y planificacion de ruta.

» AUSARTA OPTIMA (2014 — Enero 2018), Comercial: Distribuidor autorizado Vodafone.

1.

Gestion, desarrollo y Fidelizacion de cartera clientes segun las acciones comerciales de
Vodafone.

Planificacion de visitas, elaboracion de ofertas, presentacion y seguimiento, negociacion y
cierre ventas.

Obtencion de referidos y clientes para posterior captacion.

Venta de Energia.

Se aportan referencias.



» MASTER AUTO PREMIUM (Enero-Diciembre 2018): Responsable Departamento V.O.

1. Responsable del departamento de vehiculo de ocasion del concesionario de Lexus
Logrofio y Pamplona.

2. Gestionar stock de V.0 y ubicacion en la exposicion.

3. Valoracion y tasacion de vehiculos de ocasion a los concesionarios Logrofio y Pamplona.
4. Acondicionamiento, preparacion y revision de los vehiculos V.O para su exposicion y venta.
5. Venta bajo los estandar de calidad y protocolo de Lexus.

6. Gestion administrativa de expedientes, trafico, seguro, financiaciones, documentos, etc.

7. Consecucion de objetivos y rentabilidad del departamento. (Se aportan referencias).

FORMACION ACADEMICA

» Técnico Especialista en Electronica Industrial (FPII) en el Instituto Politécnico Inventor Don
Cosme Garcia de La Rioja.

FORMACION COMPLEMENTARIA

Curso DELEGADOS DE PREVENCION, impartido MAZ.

Curso Carretillas elevadoras.
Curso Excel, Word, Outlook, Internet avanzado.

Curso Factura Plus, ContaPlus y Contabilidad, realizado FER.

VvV V V V V¥V

Curso Aprender a negociar, Comunicacién en situaciones de conflicto, Técnicas de
comunicacion en la venta, Direccion estratégica de la empresa, Organizacion de
procesos de venta, Gestion de marketing en las pymes.
» Carnet de Conducir: Al, A, B, BE, BTP, C1, C, C1E, CE.

INFORMATICA E IDIOMAS

Informatica a nivel avanzado. Sistema operativo: Windows. Paquete Office.
Organizacion de tareas: Outlook. Manejo de Internet: Navegacion y correo electronico.

Inglés: Estudios finalizados FPII.
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