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FORMACIÓN ACADÉMICA 
 
 
 

• Graduado escolar. 

• Título de la ESO y BACHILLERATO  finalizados. 

• Graduado en ingeniería en sistemas electrónicos por la Escuela 

Politécnica Superior de Ingeniería de Vilanova i la Geltrú. 

• Título básico de 40 horas de Prevención de riesgos laborales cursado 

en GAM PREVENCIÓN. 

• Diferentes talleres y formaciones relacionados con el mundo 

comercial. 

• Estudios de diseño gráfico en la escuela Elizava de Barcelona. 
 
 

EXPERIENCIA  PROFESIONAL 
 
 
 

• De octubre del 2000 a octubre del 2012 trabaje en la empresa Almar 

Bellaterra, dedicada a la compra-venta de materiales de construcción. 

En ella empecé como auxiliar administrativo mientras me sacaba el 

graduado universitario. A los pocosmeses, me surgió la posibilidad de 

pasar el departamento de expediciones y almacén. Estuve seis meses 

como mozo de almacén-carretillero y pude crecer dentro del 

departamento pasando a ser el jefe de expediciones . Al poco tiempo 

me ascendieron a encargado de almacén. Un año después gerencia vio 

posibilidades en mi como comercial y automáticamente pase a formar 

parte del equipo comercial. A partir de ahí pude coger muchísima 

experiencia como vendedor  manteniéndo la cartera de clientes, 

captando clientes nuevos y resolviendo  incidencias, cobros etc etc. 
 

 

• De junio de 2013 a septiembre de 2020 forme parte del equipo 

comercial de PORCELANOSA CATALUNYA . Del año 2013 al 2016 

mis funciones fueron de comercial preescriptor pudiéndo desarrollar 

muy buen feeling con los clientes y sobretodo con la empresa y eso 

me  reportó un ascenso interno como delegado comercial en 

CATALUNYA de un producto nuevo en la empresa el cual tuve que 

desarrollar e implantar en la provincia. Los dos últimos años, fui 

nwnero 1 en ventas del producto Xtone de España y Portugal. Dentro 



de mis funciones estaba Ja de fidelizar y formar a mis compañeros 

además de a sus  clientes. Total control de precios además de stocks y 

muestrarios. Gestión de presupuestos . Captación de clientes a puerta 

fría y formaciones a sus empleados. Están eran algunas de las muchas 

funciones que desempeñaba. 
 
 
 

IDIOMAS   
 

 

• Catalán y castellano hablados y escritos perfectamente. 

• Inglés hablado y escrito a nivel medio. 
 
 

INFORMÁTICA   
 
 

• Dominio del paquete Microsoft (Word, Excel, PowerPoint, Acces etc 

etc) e internet. Búsquedas y redes sociales. 

• Dominio de SAP y CRM. 

• Conocimientos de programas de contabilidad y gestión DIMONI y 

SAGE. 

• Conocimientos de AUTOCAD además de Photoshop, Illustrator y 

InDesign. 
 
 

OTROS DATOS DE INTERÉS   
 
 

• Carnet de conducir B. 

• Disponibilidad para viajar. 

• Lo que más valoró en un futuro trabajo es encontrar un proyecto sólido 

una estabilidad y un buen ambiente de trabajo . 

• En cuanto a mi, soy una persona segura de mí misma. Me muestro 

empático con compañeros y clientes y le presto especial atención a las 

incidencias ya que es ahí donde uno puede marcar la diferencia. 

Firme voluntad y facilidad para aprender y sobretodo muchas ganas 

de poder desarrollarme dentro de la empresa. Capacidad para el 

trabajo en equipo. 


