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Sales Hunters - Matrix de evaluacion
Nombre del candidato: 52114
Bajo  Alto
COMPETENCIAS 12|34 COMENTARIOS

Comunicacionefectiva |0 |0 | 0| X

Orientacion al cliente O|l0O|l0| X

Creatividad y curiosidad e
. Habilidades olololx
interpersonales

. OO0 0|X
Negociacion
. I I I I ™
Perseverancia
. . OO0 0K
Trabajo en equipo
I I I I I ™

Motivacion

Mariana tiene un Grado Medio en Educacion Infantil y adicionalmente cursos en Estética y Maquillaje;
indica que su inclinacién por el mundo comercial se dio desde que entré una perfumeria en donde tenia
como principal funcidn la atencidn de los clientes. Aunque la mayor parte de su trayectoria profesional esta
enfocada a la estética y maquillaje, consideramos que Mariana cuenta con muchas habilidades
comerciales, sabe empatizar y generar confianza con el cliente final; durante la entrevista indica que se
siente bien vendiendo en tienda como también en un mercadillo porque lo que le interesa es estar en calle
y pasarlo bien con las personas, ofrecer un producto que sirve para suplir una necesidad. Por lo antes
mencionado, consideramos que Mariana podria ser una candidata ideal para entrevistar, no solo cuenta
con habilidades comerciales si no también comunicativas.




