ID-55888 Pedro E.

Director Ejecutivo.

Especialista en GERENCIA, ESTRATEGIA, Gestion del CAMBIO y Direccion y Gestidon de EQUIPOS.
Alto nivel de INGLES (B.I.C ESIC)

Domicilio:

San Antonio de Benageber, Valencia 46184

EXPERIENCIA LABORAL

Grupo BdB (Mayo 2019- Actualmente)

Director Comercial

Transformacion la red comercial para la consecucién de los objetivos anuales.
Planificacidn e implantacién de nuevas estrategias comerciales para la compaiiia.
Responsable del Establecimiento y gestidon del presupuesto comercial anual asi como
de la Gestion del gasto, la produccién y los resultados econdmicos de la compafiia a
nivel comercial.

Creacion de herramientas de mejora y supervisién de la politica comercial de la red
nacional de Asociados (220 Asociados con 240 puntos de venta), incluyendo su correcta
clasificacion.

Miembro del Comité de Direccidn

Miembro del grupo de trabajo encargado de la implementacion del CRM en la empresa.

AXA (Octubre 2018- Abril 2019)

Director Canal Exclusiv Levante y Baleares

Creacion de la nueva red comercial, gestionando, formando, supervisando y
acompaiando al equipo comercial componente de la red de distribucién de productos
Exclusiv, triplicando el ndmero de miembros de la misma y con ello, y
proporcionalmente, la cifra de negocio tanto a efectos de facturacion como de
beneficios.

Grupo PSN- AMIC (Agosto 2015-Septiembre 2018)

Responsable Desarrollo de Negocio SSGG

Gestion del desarrollo del negocio de seguros no vida, especialmente el de
Responsabilidad Civil profesional, en todo el territorio nacional, con 12 gerentes
especialistas a mi cargo. Gestidon directa las incidencias con clientes corporativos,
buscando su maxima satisfaccion.

Creacion e implementacion de planes de accidn para cada una de las zonas,
fomentando el desarrollo profesional del gerente para conseguir el objetivo
demandado.

Creacion integra de la red de distribucion del Canal comercial de la Compaiiia.
Embajador de la compaiiia en actos, de indole comercial o meramente representativa,
con diferente colectivos.



A.M.A. Agrupacion Mutual Aseguradora (Marzo 2013/ Marzo 2015)
Responsable Comercial red Agentes Exclusivos

e Creacidn integra de la red comercial de agentes exclusivos en toda Espaia, con 12 jefes
de zona y mas de 100 comerciales repartidos por toda Espaiia.

e Control del gasto, la produccidn y los resultados econdmicos de la compafiia a nivel
comercial, obteniendo un resultado de mas de un 40% de incremento de produccion
anual.

GRUPO HNA. Hermandad Nacional de Arquitectos (Abril 2008/ Febrero 2013)
Director Territorial Levante y Baleares

e Gerencia de la hermandad, tanto a nivel comercial como financiero.

e Cierre de acuerdos con los colegios de Arquitectos de Murcia, Valencia, Alicante y
Castellon. Apertura y cierre de la negociacion que permitié a HNA constituirse como
proveedor Unico de seguros del Colegio de Quimicos de la Comunidad Valenciana.

e Facturacion = 6,5M€/afio, Beneficio neto = 30%.

AEGON SEGUROS (Noviembre 2007-Marzo 2008)
Responsable red comercial de Valenciay Castellén

e Creacion de la red externa de la compaiia, como unidad de negocio independiente
exclusiva para corredores.

SANITAS, S.A. de seguros (Marzo 2001- Noviembre 2007).
Director de la red externa de la direccion provincial de Valencia y Castellén.

e Cierre de acuerdos con grandes colectivos como ASCER, ATEVAL, ADL, Club Privilegio Ford,
etc. Supervision y gestion de los acuerdos de distribucion en las grandes superficies (ECl y
Carrefour).

¢ Premio al mejor ejecutivo de la compaiiia , 2002 — 2003

HOSVA, S.L. (1996-2001).
Gerencia Deportiva

CAMPUS GYM, S.L. (1993-1996).
Gerencia (Propietario)

FORMACION ACADEMICA

e Grado de Derecho, UOC, Estudiando a distancia actualmente. Barcelona.

e Coach. Certificacion Internacional por la Escuela Europea de Lideres. Valencia.
e Executive MBA en ESIC. Valencia.

o Administracidn y Direccidon de Empresa. Escuela de la Empresa. Valencia.

e Colegio Ntra. Sra. del Pilar. Valencia.



