FERRIOL SALAVERT

FERRIOLSL@GMAIL.COM

888

+ 34654788016

20/03/1982

OBJETIVO

Desarrollarme
profesionalmente
aportando beneficio a un
proyecto establey
dinamico.

EXPERIENCIA

PROFESIONAL

Me he desarrollado en diferentes sectores y en proyectos de
naturaleza muy diferentes. He logrado tareas comerciales
tanto en productos y servicios consolidados como en la
introduccién de nuevas tecnologias. Me he dedicado al I+D en
sectores como el alimentario, el tratamiento de aguasy en la
comercializacidon de nuevos tecnologias. A nivel personal he
co-creado una patente internacional con usos y aplicaciones
por la agricultura.

PERSONAL
Me considero una persona pro-activa con ganas de aprender
y a quien le gustan los nuevos retos profesionales. Apasionado
en el estudio del yoga y la medicina alternativa.

ACTITUDES

Persona de actitud positiva
empatica y adaptabilidad
para trabajar en equipo.

Capacidad de analisis y
vision estratégica.

EDUCACIO

Graduado en Direcciéon Hotelera en la Escuela Universitaria
de Turismo y Direccién Hotelera de la UAB.

2000-2003
IDIOMAS

Catalan, castellano, inglés (alto) e italiano (basico)



EXPERIENCIA PROFESIONAL

NOVEMBRE 2018 - ACTUALIDAD

CYNCLY.COM - Compusoft group
Responsable de ventas: Zona norte, Cataluia, Levante

Sector: Software.

Tareas y responsabilidades: Responsable de las ventas del programa de disefio WINNER FLEX. Se
realizan todas las tareas comerciales con los prospects y todas las tareas de networking con los
distribuidores de las fabricas con las que el software trabaja.

DICIEMBRE 2011 - OCTUBRE 2018

Hortus Natura S.L
CEO y fundador

Sector: Agricultura.

Tareas y responsabilidades: Creacién de una patente especializada en la recuperacién de subproductos
residuales de la industria alimentaria por su transformacién y aplicacién como productos fertilizantes
con uso para por la agricultura ecolégica. PCT: WO 2017064337 A1.

e MARZO 2016 - OCTUBRE 2018 - DELEGADO COMERCIAL DE PUREHEALTH S.L
Co-direccion estratégica y comercial
Sector: Construccion. Higiene y desinfeccién.
Tareas y responsabilidades: Planteamiento y ejecucion de la estrategia de introduccién de los
productos de la marca. Estudio de productos asi como del mercado potencial por la
introduccién de los materiales auto-desinfectantes. Mejora e introduccién del producto
coating de la marca con aplicaciones basicamente por el sector hospitalario.

¢ DICIEMBRE 2012 - OCTUBRE 2016 - DELEGADO COMERCIAL DE INNOVAGUA S.L
Responsable de la delegacion comercial en Catalunya
Sector: Tratamiento de aguas.
Tareas y responsabilidades: Introduccion y venta de los equipos para tratamiento de aguas con
nano frecuencia en Catalufia. Estudio y valoracion del rendimientos de los equipos en los

diferentes sectores criticos del tratamiento de aguas y liquidos. Colaboracion con la Compafiia
de Aguas de Barcelona.



(FEBRERO 2010 - DICIEMBRE 2018. Trabajo voluntario en la ESCUELA DE PRANIC - Asociacién Ibérica de
Pranic Healing y Arhatic Yoga para Europa)

Gestion y organizacion.

Sector: Yoga, medicina alternativa

Tareas y responsabilidades: Control y gestién de la atencién comercial y la gestion interna de cursos 'y

alumnos de la escuela. Creacion de las herramientas on-line como la pagina web, newsletters,
cartelera y formularios de os interno y externo.

DICIEMBRE 2008 - OCTUBRE 2011

EAT OUT GRUP

Técnico de I+D de desarrollo tecnolégico.

Sector: Hosteleria/alimentacién

Tareas y responsabilidades: Desarrollar e implementar procesos operativos por las diferentes marcas

de la compafiia. Asi como definir los criterios de gestién de cada una y adaptar sinergias entre estas
para aprovechar conocimientos, estructurando los modelos de negocio y definir su identidad.

Traer el control de la informacion escrita del know-how de todas las marcas, documentandolo,
redactandolo y dandole un formato por la publicacién interna de la empresa. Creando la base de
datos oficial.

Realizar proyecto de mejora operativa o de implementacién de nuevas maquinas de elaboracion para
conseguir la mejora constante y documentada de los procesos operativos de la compaiiia.

JUNIO 2007 - ENERO 2008
Eismann congelados
Comercial

Sector: Distribucién alimentacion

Tareas y responsabilidades: Comercializacion y venta de los productos de la compafiia a la cartera de
clientes particulares propia de la zona designada (Barbera del Vallés). Incorporacion de nuevos
clientes a la cartera de la compafiia.



ENERO 2005 - JUNIO 2007
“Trekking y aventura” Agencia de viajes
Asesor

Sector: Turismo

Tareas y responsabilidades: Elaboracion de la documentacion administrativa necesaria para la
realizacién de los diferentes viajes. Colaboracion en la venta de packs y viajes en grupo.

JUNIO 2004 - JUNIO 2005

Restaurante Can Cafiameras

Camarero y comercial de banquetes
Sector: Hosteleria

Tareas y responsabilidades: Realizacion de los servicios tipicos de banquetes para boda. Participacion
de los procesos de abanica de los eventos del restaurante.

2000 - JUNIO 2004

Experiencia en diferentes trabajos de hosteleria:

- Irlanda: camarero 4 meses al restaurante cafeteria de la Universidad de Dublin (UCD).

- Nueva York: camarero 4 meses al restaurante “BELLA BLU". 967 Lexington Avenue, 10021 NY,
- Camarero extra de banquetes al Hotel NOVOTEL de Sant Cugat del Vallés.

- Camarero extra de DO&CO al circuito de Catalufia de Formula 1.

- Camarero extra de banquetes al Restaurante "DON BOCATA" (Mataro).

- Précticas de recepcién al Hotel SOLO MELIA CONFORT CAMPUS (UAB).

- Practicas a la cocina al Hotel SOLO MELIA CONFORT CAMPUS (UAB).

- Practicas de sala al Hotel SOLO MELIA CONFORT CAMPUS (UAB).



