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Comercial con más de quince años de experiencia en desarrollo de negocio en el sector industrial. Me he especializado en la venta de soluciones tecnológicas de alto valor añadido, así también como de proyectos complejos a largo plazo. Siempre orientado a objetivos. Estoy abierto a nuevos oportunidades laborales en los que desarrollar mis aptitudes para aumentar ventas y ﬁdelizar clientes.










Empresa dedicada a la venta de instalaciones y servicios de seguridad. Como responsable comercial, gestiono cartera de clientes propia a través de prospección en terreno de empresas, particulares y/o instaladores eléctricos.
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Empresa dedicada a la venta de sistemas y productos pintura automoción donde fui el responsable de la cartera de clientes y captación de nuevos clientes en el segmento de concesionarios y grandes talleres de reﬁnish automoción. Mis responsabilidades incluían la prospección, venta y gestión post-venta de clientes mediante la resolución de problemas diarios de abastecimiento y nuevas técnicas mediante formaciones patrocinadas por la marca PPG.
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Empresa líder en la fabricación y venta de sistemas sistemas de embalaje de cartón de grandes dimensiones XXL y Heavy Duty. Responsable comercial para la industria de automoción, alimentaria e industria química. Gestión de venta de proyectos de alta complejidad para asegurar el encaje técnico del embalaje de piezas de alto valor añadido y su exportación vía marítima.
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La gestión del proyectoGestión de ventas con múltiples interlocutores.

Requería la interlocución tanto técnica como económica (jefes de compras, responsables de logística, de producto)


OFFOPIC
He jugado a balonmano, gran deporte de equipo, desde los 7 años hasta los
23.
Sigo haciendo deporte de forma individual como el ciclismo BTT o el running.



en el sector de laCaptación de grandes cuentas

automoción y químico. Mi gestión logró ﬁdelizar grandes marcas que suponían una facturación de más de
2.000.000 € para la compañía.
· Consecución de objetivos de introducir el nuevo producto XXL y Heavy Duty para captar nuevas cuentas en Cataluña




Multinacional ﬁnlandesa, promotora y fabricante de abrasivos y maquinaria electro-portátil para la industria, automoción, pintura, madera, ﬁbra de carbono, etc. Responsable de Ventas a distribuidores industriales y cliente ﬁnal.
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· consiguiendoFidelizar cartera existente de distribuidores:

un aumento de un 18% en las ventas respecto al año anterior.







Multinacional Holandesa dedicada a la producción y comercialización de lubricantes (basados en el P.T.F.E. Teﬂón), desengrasantes industriales y alimentarios.
Demostración, venta y asesoramiento de productos y protocolos de lubricación más indicados según las necesidades del cliente.
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IMVOLCA, S.L. - 2020 empresa dedicada a la venta de líneas de extrusión de plástico.
ENVASOS ARCAS Empresa fundada por mi padre dedicada a la fabricación de envases de plástico en la que colaboro desde los 19 años tanto en operaciones técnicas como de ventas.





TÉCNICAS AVANZADAS DE VENTA






INGENIERIA ELECTRÓNICA INDUSTRIAL (Estudios parciales)
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DIPLOMA TÉCNCIO DE PROGRAMACIÓN DE INFORMÁTICA DE GESTIÓN
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Sabadell, Espana
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Sabadell, Espana
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He alcanzado los objetivos mensuales de ventas de manera continua
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Cornella, Espana
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Cornella, Espana
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Delegado comercial, 2079-2020
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Delegado comercial, 2079-2020
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Ampliacion de la cartera de clientes
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Venta de alto valor anadido
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Ampliacion de la cartera de clientes
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Consecucion de nuevos talleres y fidelizacion actuales.
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SMURFIT KAPPA, S.A.U.
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Pamplona, Espana
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SMURFIT KAPPA, S.A.U.
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Pamplona, Espana
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Delegado comercial Catalunay Valencia, 2013-2017
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Delegado comercial Catalunay Valencia, 2013-2017
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KWH MIRKA IBERICA, S.A.U.
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KWH MIRKA IBERICA, S.A.U.
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Cornella, Espana
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Delegado comercial Catalunay Aragon,2017-2018
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Delegado comercial Catalunay Aragon,2017-2018
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Sant Boi, Espana
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Sant Boi, Espana
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Delegado Comercial — 2009 -2012
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Delegado Comercial — 2009 -2012
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Aperturade negocio en diferentes verticales.
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clientes de la marca.




image64.png




image65.png




image3.png




image66.png
QS Fundacion Emi (UNIVERSIDAD RAMON LLULL) -2005-2006
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QS Fundacion Emi (UNIVERSIDAD RAMON LLULL) -2005-2006
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Barcelona, Spain
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Barcelona, Spain
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UNIVERSITAT POLITECNICA DE CATALUNYA — 1994-1997
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UNIVERSITAT POLITECNICA DE CATALUNYA — 1994-1997
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