CONTACTO

@ andresjosegb@hotmail.com

(‘_ (+34) 6 4351 1865

a Fecha de Nacimiento
24/10/1988 (34 Anos)

HABILIDADES

Blandas:

Pensamiento Estratégico
Enfoque en Resultados
Inteligencia Emocional
lanejo de Equipos
Pensamiento Logico y Critico

Duras:

Microsoft Office:

Nivel Avanzado de Word, Excel,
Powerpoint y Outlook

SAP

Nielsen Holdings

Kantar World Panel

Hubspot

ICG Software

IDIOMAS

Espafiol: Lengua Materna.

Inglés: Nivel Intermedio.
Programa de Formacion de
Idioma estlé Venezuela.
Centro de Idiomas, Universidad
Catolica Andreés Bello.

CAPACITACIONES

Flujo de Caja:
Depto. de Finanzas y Control,
Nestlé Venezuela.

Everyday Coaching:
Programa de Formacion de
Lideres, Nestlé Venezuela.

ANDRES GARCIA BLASSINI

Ingeniero Industrial

PRESENTACION

Profesional con 10 anos de experiencia y liderazgo en areas de marketing y ventas en
diferentes categorias y paises. Proactivo, responsable, organizado, creativo, con facilidad para
identificar rapidamente problemas y soluciones. Capacidad de simplificar métodos, construir
en diversos escenarios de cambios, trabajar en equipo y bajo presion.

Areas de interés: Marketing, Ventas, Trade Marketing, Gerencia de Proyectos y Cadena de
Suministros.

CXPERIENCIA LABORAL N

HarBest Market :;:g:g' g: ;::_lier' 2022 - Presente

Plataforma que Conecta Productos de Campo con Restaurantes.
* Generar estrategias de crecimiento de ventas de los clientes claves, a través de la
identificacion de oportunidades de negocio.
* Promover campanas de fidelizacion de clientes actuales y potenciales.
* Coordinar con todos los equipos involucrados en el proceso (logistica, administracion y
tecnologia), para garantizar el correcto desarrollo del proceso de compra y venta.
= Velar por el cumplimiento de los indicadores de ventas, financieros y de posicionamiento.

» Business Manager. 2019 - 2022
mm Madrid, Espana.
Establecimiento de Productos de Papeleria y de Oficina.
* Identificar y captar nuevos clientes.
* Ejecutar las compras a proveedores y llevar a cabo el control de mercancia e inventario.
* Manejar y controlar las gestiones financieras y administrativas de la empresa.
* Coordinar los planes de comunicacion y contenido de los medios digitales.

Amerindia Marketing Manager. 2018
Foods Santiago de Chile, Chile.
Tesoros gustrondmicos  Empresa Productora y Distribuidora de Productos Peruanos en Chile.
* Coordinar y ejecutar el plan de marketing y posicionamiento de las categorias, de marcas
importantes del mercado peruano como: INCA KOLA, ALACENA, KERO o TRESA.
* Liderar los proyectos de importacion de nuevos productos, a través de la identificacion de
las necesidades que presentan nuestros clientes.
* Coordinar el desarrollo de nuevos medios digitales y pagina web corporativa.

& Consumer Marketing Manager. 2012 - 2017

‘ﬁéﬁ, N Caracas, Venezuela.
* Categoria de Lacteos.

'quﬂé * Categoria de Confiteria.

* Desarrollar y ejecutar el plan de marketing, planificacion estratégica de unos de los
principales productos en volimenes de venta y financieros de la empresa, como lo es la
Leche de Crecimiento CANPROLAC (NIDO), Leches Culinarias Nestlé (Leche
Condensada, Crema de Leche y Leche Evaporada) y ciertos productos de la categoria de
confiteria como: SAMBA, PING PONG, BOLERO, Naranjitas DARK, Pasas DARK y
MIRAMAR.

* Contribuir en el desarrollo de nuevos productos a través de la identificacion de
oportunidades de mercado, logrando objetivos de lanzamiento como la Bebida
Achocolatada MILO, la Leche Semidescremada SVELTY y la Leche de Crecimiento
CANPROLAC Nutrisabor (Fresa y Durazno).

* Coordinar y manejar los procesos de importacion y exportacion de Leches de Crecimiento,
Cereales y Leches Culinarias Nestlé.

= Velar por el cumplimiento de los indicadores de produccion, ventas, financieros y de
posicionamiento de ciertos productos de la categoria.

FORMACION ACADEMICA N\

* Diplomado en Marketing Digital y Redes Sociales, Universidad Catolica Andrés Bello,
Caracas, Venezuela, 2015.
* Ingeniero Industrial, Universidad Catolica Andrés Bello, Caracas, Venezuela, 2013.




