
Rafael Aparicio Martín
Business development  manager

Experiencia 
CIONE- Business development  manager
Mayo 2022-actualmente

- Captación y cierre de ventas. 

- Negociación de condiciones exclusivas para la 
comercialización en el canal óptico, posicionando a 
la empresa como distribuidor exclusivo en España.

- Coordinación integral del desarrollo, adaptación y 
lanzamiento de las marcas en el mercado, liderando 
el proceso desde la estrategia comercial hasta la 
ejecución operativa.

ZERO COMA - Comercial  
Abril 2020 - mayo 2022

- Lideré la venta consultiva de una solución 
tecnológica a un grupo inmobiliario de alto perfil, 
gestionando el ciclo completo durante un año. Esta 
operación representó la mayor cuenta de la 
empresa, con impacto directo en ingresos y 
posicionamiento estratégico.

- Coordiné equipos internos de producto, marketing y 
soporte técnico para adaptar la solución a las 
necesidades específicas del cliente, asegurando una 
implementación exitosa.

CENTURY 21 España- Marketing Manager 
Julio 2019 - abril 2020

Contacto  

t. 619406312  
rafael.aparicio.m@gmail.com

 www.linkedin.com/in/ 
rafaelapariciomartin (LinkedIn)

Aptitudes principales
 

✔ Estrategia empresarial
✔ Gestión de equipos 
✔ Venta consultiva
✔ Gestión de cartera
✔ Dirección de marketing 
✔ Negociación 
✔ Eventos corporativos

RODENSTOCK GROUP- Marketing Manager- 
Febrero 2016 - julio 2019

QUILOSA - SELENA IBERIA, S.L.U. Brand Manager 
Febrero 2012 - enero 2016

IMPREX EUROPE S.L. Product Manager 
Mayo 2006 - febrero 2012

FORMACIÓN
Titulación Superior 
Marketing y Gestión Comercial

Nivel experto: Excel, Power point, 
Idiomas: Avanzado (B2/C1)

Ejecutivo de desarrollo de negocio con amplia experiencia en 
ventas consultivas y gestión de marcas internacionales. Alta
capacidad de resolución, orientación estratégica y trato directo
con clientes de gran valor, liderando acuerdos clave y
posicionamiento en cualquier mercado.

mailto:rafael.aparicio.m@gmail.com

