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A ™ > SENIOR EXPORT MANAGER | COSMETICS

Senior Manager con experiencia demostrable como Export Manager. Proyeccion a nivel global en canal profesional, retail y comercio online.
Amplia experiencia en gestion comercial, marketing, finanzas, gestiéon y desarrollo de negocios, gestién de territorios y compras. Poliglota,
cosmopolita, dominio de varios idiomas, sensibilidad intercultural, habilidades comunicativas y de negociacion. Profesional proactiva,
organizada, resolutiva, con gran capacidad de analisis y vision para planificacion tactico-estratégica. Aporto soluciones constructivas a la operativa
diaria. Orientada a resultados.

Inglés bilinglie

Francés Avanzado
Italiano Avanzado

Proyeccion Global: Apertura, crecimiento y
consolidacion de Mercados

Perspectiva Multicanal: Distribuidores,
Profesionales (B2B), Retail, E-Commerce

Experiencia en Direccién Comercial, Direccion
de Marketing y Direccion Financiera

Negociacion de Acuerdos con adaptacion
cultural y dominio de idiomas

Direcciony Coaching de Equipos altamente
motivados

EXPERIENCIA PROFESIONAL DESTACADA | Cosmética. Desarrollo de Mercados Internacionales

LABORATORIO ESPANOL DE INVESTIGACION COSMETOLOGICA | International Business Development Manager | Dic. 2018 - Dic. 2019
Fabricante de Productos Cosméticos y Personal Care: Marca blanca OEM. Larimide en canal Retail. Larimedical en Canal Profesional B2B

Con reporte al CEO, responsable del desarrollo comercial en Asia, América y EMEA. Busqueda y prospeccion de clientes internacionales.
Negociando y cerrando acuerdos de distribucidn de los productos de las marcas propias Larimide y Larimedical.

Branding, materiales de marketing y posicionamiento de la marca. Estudio del mercado y la competencia.
Asesorar 360° alos clientes en todo el proceso de fabricacion de sus productos desde la fase inicial de creacion del producto hasta su lanzamiento
al mercado (calidad, envasado, packaging, marketing y asuntos regulatorios) y negociar los contratos de fabricacién.

*Trabajando en remoto desde Barcelona (Laboratorios situados en Alcoy) y en 1/2 Jornada

LOGROS DESTACADOQOS: Cierre de acuerdo de fabricacion de productos cosméticos con su marca con 3 nuevos clientes: Espafia, Alemaniay
EEUU. Acuerdos de distribucion firmados con Bulgaria, Grecia, Alemania, Arabia Saudi y Emiratos Arabes | Adquisicion de una vision y
conocimiento méas completo del sector cosmético, desde la perspectivade un laboratorio fabricante. Profundizar en aspectos como: formulacion,
disefio del cosmético, calidades de los ingredientes, envases y packaging.

CAMP SYSTEMS 2018 | Interim Business Country Manager & Export Manager | Feb. 2019 - Sept. 2019
Compaiiia de propiedad rusa. Distribucion de Cosméticos de la marca Veluderm® (2010) de productos de Mesoterapia.

Responsabledel proyecto de aperturadelafilial en Espafia. Creacion desde cero de todala operativa, procesos, administracion de lacompafiia,
sistemas (ERP; CRM, Sistemas contables), red de proveedores y carteracomercial de clientes.

Propietaria de crear el Plan de Negocio, el Plan Comercial y los Objetivos de Ventas para cada Mercado. Control de los Presupuestos, gestion
del area financiera y de compras, organizando y supervisando ademas al departamento de Logistica.

Prospeccion activa, busqueday seleccion de distribuidores a nivel internacional. Negociacion y cierre de acuerdos.

LOGROS DESTACADOS: Proyecto acotado a la puesta en marcha de lanueva compariia, cumpliendo exitosamente y en plazo la mision asignada.
Apertura de los 5 primeros clientes (distribuidores) de la compafiia.

ANUBIS COSMETICS | Export Area Manager - USA; Canada; México; Europa | Nov. 2017 - Ago. 2018

Comercializacion mediante una red de distribuidores de cosméticos a Centros de Estética y Salones de Belleza bajo la marca Anubis (+150
refs.); productos de mesoterapia bajo la marca Anubismed (6 refs.) para Clinicas de Medicina Estética y Spas Médicos; y productos para
Retail bajo la marca Transparent Clinic (56 refs )

Responsable de abrir desde cero el mercado en Norteaméricay LATAM para las 3 marcas de la compafiias, y busqueda de nuevos clientes en
Europa, abriendo nuevos paises en la region, para la marca destinada a Retail. Propietaria de crear el Plan Comercial especifico para cada mercado
y canal (Profesional y Retail-Mass Market), asegurando el cumplimiento regulatorio en cada pais.

Busqueda, prospeccion y seleccion de Distribuidores, Agentes Comerciales, E-Commerces, Cadenas de Tiendas, Centrales de Compras y
Perfumerias. Participacion en ferias, congresos y seminarios. Fidelizacién de la Cartera de Clientes.

LOGROSDESTACADOS: Cierrede Acuerdos dedistribucion en Florida (EEUU) y en México, para AnubisMed (100K/Afi0) y Transparent Clinic
(150K/afo), respectivamente. Apertura de paises en Europa (Polonia, Bulgaria, Rumania, Italia, Serbiay Rep. Checa) para Transparent Clinic, en
Retail y E-Commerce. Coordinacion de 2 Export Area Managers, para el resto de zonas.




FACTOR ESTETIC & AMDERMIK | Export Manager | Jun. 2012 - Sept. 2017
Fabricacién y distribucion de productos cosmetoldgicos de mesoterapia, canal profesional B2B. Venta a través de distribuidores exclusivos

Responsable abrir y desarrollar mercados, nuevas lineas de negocio y canales de distribucién, estableciendo también sinergias con partners del
sector. Con proyeccién anivel global, viajando alos paises, y proporcionando los materiales de apoyo adecuados a la venta en cada mercado.
También, con funciones de organizacion de acciones formativas de producto y servicio destinadas a los distribuidores y clientes. Estudio de la
competenciay del mercado. Posicionamiento de la marca.

Propietaria de elaborar el Plan Comercial para cada pais y gestion en ciclo completo de los distribuidores: blsqueda y prospeccién; seleccion;
negociacion; cierre de acuerdos; mantenimiento de relaciones. Anélisis peridédico de los datos de ventas para detectar desviaciones y controlar
los méargenes, aportando una perspectiva financiera y de controlling al area.

LOGROSDESTACADOS:

v Ampliacién de la Red de Distribuidores desde 4 socios comerciales (Hong Kong; Kazajistan; Egipto; Polonia) a un total de 29 Distribuidores
situados en EMEA, LATAM, Norteamérica y Asia.

Creacion de red de distribuidores de la marca Worlddermic a nivel nacional (antes no se vendian los productos en Espafia).
Crecimiento de lafacturacion total (8x) y larentabilizacion del negocio en AMDERMIK, hasta situarlo en 2,5MM € al afio.
Creacion de la Web, con E-Commerce, y los Catélogos de Productos en AMDERMIK.

Lanzamiento de 4 nuevos productos para Retail a través de la marca Worlddermic.

NENENEN

OTRAS EXPERIENCIAS PROFESIONALES | Area Financiera y Comercial

2011 - 2011 | Directora Financiera - Gabinet Tramits SL *Inmobiliaria

2008-2010 | Area Manager & Compras Internacionales - Ecolignor SL

2007 - 2007 | Directora del Centro de Malaga - O2 Centro Wellness

2005 - 2006 | Distributors Channel Manager - Sanyo Aire Acondicionado Espafia

2003 - 2005 | Directora Comercial y de Marketing - Comercial del Conducto Flexible SL

1999 - 2002 | General Manager - Mphozeni S.A. *Negocio de Importacion y Distribucion de Artesania Etnica
1996 - 1998 | Financial Consultant - J Baggenstos

1993-1995| Marketing & Sales Manager - Century 21

1986-1992|Financial Controller - Seat Volkswagen

FORMACION DESTACADA OTRAS TITULACIONES
2012-2019 | STAMPAYBEAUTY CLUSTER
2010 ESIC Formacion continua en Cosméticos (diversosMonograficos)
BESIC Marketing Internacional y Comercio Exterior 2014 - 2014 | - COL-LEGI ECONOMISTES DE CATALUNYA
e Compra-Venta de Empresas (150 h)
2001 UNIVERSIDAD POMPEU FABRA 2013 - 2013 | - CEF
: ) Monogréfico sobre Principios Contables en USA (30 h)
@ Toanpwe Fabr Postgrado enE-Business & E-Commerce i
il 2013 - 2013 | - CAMARA DE COMERCIO DE BARCELONA
Curso de Reduccion de Costes (40 h)
1994 UNIVERSIDAD DE WASHINGTON 2012 - 2012 | - FOMENT DE BARCELONA
A ASHINGTON MBA con especializacién en Marketing Curso en Marketing Estratégico (60 h)
2012-2012|-EXECON
Programa de Marketing Digital, SEO & SEM
1991 -
s UNIVERSIDAD POLITECNIC,.A’ DE CATALUNYA 2012 - 2012 |- UNIVERSIDAD ABAD OLIVA
oo sewuit Programade Control de Gestion Curso de Gestion de Clientes (60 h)
2010 - 2010 | - SAGE CONTROL
1989 Curso en Customer Relationship Management (20 h)
UNIVERSIDAD DE BARCELONA
UNIVERTITAT. 2005-2005 | - EADE
BARCLLON S -
e v MBA con especializacion en Gestion de Campos de Golf y Resorts
— |DIOMAS TECNOLOGIAS
& ‘ ' italiano: avanzado Ty CRM: ZOHO | SALESFORCE |
" Espaiiol: nativo B A3 | SAGE
— . Aleman: bésico A
=== Catalan: nativo (C2) BUSINESS INTELLIGENCE: élFlz\lEA?\lCCI:EORNAT'Ag(L)ﬁTAPLUS |
MODULO BI (A3) '
s‘!Ih a Portugués: basico AACTEIRAFAES
=N&  Inglés: Bilingiie (CPE Certificate)
SISTEMAS DE GESTION OFIMATICA: MS OFFICE (SUITE
‘ ' Francés: avanzado (Certificado DALF) DE LA CALIDAD: ISO 9001 COMPLETA, AVANZADO)




