Lorena Mas Garcia

CONTACTO

Alicante, Espafna

e 687 074 047

@ masgarcialorena@gmail.com

FORMACION

FP Administrativo La Cross (1993-1996)

Curso formador de formadores - UCAV
Curso terapia psicologica

HABILIDADES

+ Liderazgo

+ Relaciones comerciales

+ Negociacion

» Agilidad en la toma de decisiones
+ Orientacion a cliente

+ Habilidades comerciales

+ Trabajo en equipo

DATOS DE INTERES

*

Carnet de conducir

.

Disponibilidad para viajar

*

Disponibilidad horaria

*

Inglés A2

EXPERIENCIA LABORAL

+ IBERIFY VENTURES (2023-2025)

Responsable de dos lineas de negocio dentro del grupo:

. FMR BRAND - Organizadora de eventos y delegada
comercial. Canal hosteleria.

Funciones:

- Organizacion y coordinacion de eventos, incluyendo la
gestion de proveedores, recursos, logistica y supervision de
presupuestos.

Desarrollo de marcas y promociones, gestion de
merchandising, expositores y asesoramiento a clientes

- Venta directa, captacion de clientes, cierre de ventas y
promocion de ventas mediante estrategias como puerta fria.

+ REFIX - Delegada comercial Horeca y Deportiva.

Funciones:

- Asesoramiento, captacion de clientes y venta directa,
incluyendo visitas a profesionales de la salud y farmacias,
presentacion y promocion de productos.

- Elaboracion de presupuestos comerciales, recogida de
informacion del mercado y creacion de informes sobre visitas
y feedback.

- Posicionamiento de productos en farmacias, fidelizacion de
clientes y formacion a trabajadores del sector salud para una
correcta venta y exposicion.

+ VITALDENT (02/2022-01/2023) - DIRECTORA COMERCIAL

Funciones:
- Posicionamiento de productos en farmacias para

asegurar su visibilidad y disponibilidad.

- Fidelizacion de clientes mediante la construccion de

relaciones de confianza.


mailto:masgarcialorena@gmail.com

ARGENTINA CALIDADE (12/2020-01/2022) - DELEGADA COMERCIAL CANAL HORECA

Funciones:
- Asesoramiento y captacion de clientes, elaboracion de presupuestos comerciales y venta directa.

- Estrategias de puerta fria, promocion de ventas y cierre de ventas.

- Organizacion y coordinacion de eventos para apoyar las ventas y relaciones con clientes.

WHAT A MESH JOYERIA (2018-2020) - DIRECTORA COMERCIAL

BIOSTINA PRODUCTOS FARMACEUTICOS (2014 - 2018) - DIRECTORA COMERCIAL
AUDIDAT MURCIA (2008 - 2014) - DIRECTORA COMERCIAL

QDQ MEDIA (2006 - 2007) - JEFA DE EQUIPO Y FORMADORA

APCO ALICANTE VODAFONE (1999 - 2006) - COMERCIAL Y JEFA DE EQUIPO



