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Nombre del candidato: 51920

Bajo Alto

COMPETENCIAS 112134 COMENTARIOS

Comunicacionefectiva |0 | O | O | X

Orientacion al cliente OO0 0| X

Creatividad y curiosidad HpE R
_Habllldades olololx
interpersonales

... O0|X|O
Negociacion
) O|0|0|KX
Perseverancia
. . OO0 KX
Trabajo en equipo
O|jo|X|Od

Motivacion

Mayte tiene diplomatura en Turismo, Comercio y Mkt; recientemente ha culminado
los estudios como Técnico de RRHH. Indica que su inclinacion por el area comercial
radica en la experiencia que ha tenido desde que compatibilizaba la entrega de tesis
con su experiencia como dependienta en Massimo Dutti; a partir de ese momento,
toda su trayectoria profesional ha estado enfocada al sector de Moda y Cosmética.
Indica que su naturalidad, personalidad e ilusidn es lo que la diferencia de otros
comerciales y cree que la clave para fidelizar a los clientes es en el trato y seguimiento
que puedan recibir. Cuenta con experiencia de gestion de equipos, llegando a
gestionar a un maximo de 30 personas. Considera que el éxito de un store manager
radica en la capacidad de liderazgo con ejemplo y el trabajo en equipo que llegue a
generar.
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