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RESUMEN
PROFESIONAL

Me apasiona la venta, la
entiendo como forma de
ayudar al cliente a tomar
mejores decisiones y
transformar su negocio de
forma innovadora. Ayudo a
las empresas a optimizar
sus telecomunicaciones y
digitalizarse con las mejores
soluciones del mercado.

La honestidad, pasiény la
mejora continua en la
busquedadelaexcelencia
me definen personal y
profesionalmente.

Durante mas de 20 anos he
salidode mizonade confort
para cumplir objetivos vy
mejorar dia a dia.

APTITUDES

e Lider efectivo

* Direcciondecuentasde
clientes

e Desarrollo del producto

e Formaciony
asesoramiento

e Desarrollo de empresa

* Creacion derelaciones

e Habilidades de
comercializacion

Carlos
Regueiro

H: 647688509
reguecar@outlook.com
28821 Coslada-Madrid

FORMACION

2004
Universidad Complutense | Madrid
Diplomatura Ingenieria Técnica de Sistemas: Informatica

2010
EAE Business School | Madrid
Master Técnicas de Ventas: Ventas

HISTORIAL LABORAL

11/2018 - 10/2025

RICOH Espana | Alcobendas, Madrid

Account Manager

Account Manager en el sector Printing e IT en RICOH
Espana.

Realizando el ciclocompleto de ventaa Mediana Empresa
y posterior fidelizaciéony asesoramiento de los clientes.
Trabajando con todo el catalogo de Printing de Ricoh,
ademas de laimplantacién de soluciones IT (Office 365y
Digital Work Place), equipamiento Dell y Lenovo.

11/2013-11/2018

PhoneCall S.L | Collado Villalba, Madrid

Jefe de Ventas Orange

Jefe de Ventas para distribucién Premium de Orange.
Realizandolaboresde seguimiento,apoyoyorganizacién
de comercialesenelsegmentodelaempresaplusy GGCC
(Captacion).

Dirigiendounequipodeentre 10y 15comercialesdeforma
continua.

Manteniendo dicho equipo sin rotaciones y con la
consecucionderesultadosde maneracontinuaduranteel
proyecto.

El Gltimo afio trabajando como coordinador de puntos de


mailto:reguecar@outlook.com

* Elaboracién de
presupuestos

e Comunicacion escritae
interpersonal

* Soluciéon deconflictos

e Colaboraciéon en equipo

» Capacidad para influenciar

e Servicioorientadoal
cliente

e Planificacion estratégica

EXITOS
PROFESIONALES

Mi mayor logro es conseguir
mantener un equipo
comercial sin rotaciones,
motivado y consiguiendo
objetivos como Jefe de
Ventas durante mas de 3
anos.
Conseguir que mitrabajo
me siga ilusionando y
haciendo que quiera
mejorarcadadiadespués
de 20 anos en él.

INFORMACION
ADICIONAL

Inglés C1
Informaticanivelaltotanto
en programacion, office,
redes,disenowebcomoen
Nuevas Tecnologias.
Formacion continua en
Técnicas deVenta.

Carnet B

Vehiculopropio.

ventay realizando labores de control de stocks, apoyo,
seguimiento, resoluciéndeincidenciasyformaciéondel
equipo en técnicas de venta. (Mas de 30 personas en esta
ultima etapa a cargo)

06/2003 -10/2013

Telekom Knowledge SLU | Madrid, Madrid

Account ManagerTelyco
AccountManagerenelsectordelas Telecomunicacionese
Informatica dentro del canal de distribucion de
Telefonica/Movistar.

Realizando labores de asesoramiento, captacion,
fidelizacion y formacion a PYMES.
Trabajandocontodoel portfoliodelos productos Movistar
tanto en telefonia fija, movil, centralitas, vozip, adsl, redes,
domotica, soluciones e-commerce, fibra dptica.
Gestionandotodoelciclocompletodeventa,yposterior
fidelizacion del mismo.

Cartera propia de clientes activa GEVICO plus.
Realizando labores de venta para SELTA Espana, dentro de
su sector Empresa Plus, en un proyecto conjunto con
Movistar paralaimplantacion de centralitas y puestos de
voz enred.
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