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Experiencia profesional

Marzo 2020 — Actual
CAVOENERGIAS S.L. Asesores Energéticos
Director Delegacién Centro

« Desarrollo de negocio de zona asignada: gestion de cartera de clientes
» Contratosde Asesoramiento Energético

o Contratacion suministro gas y electricidad con principales operadores
0 Optimizacion de los pardmetros de suministro: potencias, tarifas, Qd.
0 Informes técnicos, normativa y subvenciones
0 Revision de facturacion e incidencias
» Contratacién de Auditorias y consultoria:
o Auditorias de eficiencia energética y frio industrial
0 Optimizacion de procesos industriales.
» Desarrollo de proyectos de Movilidad Eléctrica
« Proyectos de Autoconsumo y energias renovables
o Identificacion de clientes objetivo
o Dimensionamiento y analisis de mejor propuesta del mercado
o0 Presentacionde ofertasyfinanciacion
» Comercilizacion de equipos de telemedida para monitorizacion de consumos en gas y
electricidad
» Prospeccion de mercado con teleoperadoras y task force

Septiembre 2019 — marzo 2020
ELEIA COMERCIALIZADORA ENERGIAS.A.
Responsable de Canales Indirectos

« Definicion de plan de negocio y definicion de objetivos a nivel nacional.

« Cuantificacién de los recursos financieros necesarios para el negocio de
comercializacion

« Desarrollo de toda ladocumentacién comercial necesaria para sustentar el negocio

« Formalizacion de sistema de liquidaciones con departamento financiero

«  Gestion, soporte y formacién de canales comerciales asignados

« Elaboraciénde procedimientosy protocolos de comunicacidncon los clientes

« Desarrollo de departamento de back office y Teleconcertacion



Abril 2018 — septiembre 2019
AVANZALIA COMERCIALIZADORA ENERGIA S.A.
Director del Negocio de Autoconsumo Y eficiencia energética

« Definicion de plan de negocio de Autoconsumo y desarrollo de las politicas
comerciales para consecucion de objetivos y expansion geografica a nivel nacional

» Desarrollo de las herramientas de gestién soporte a la linea de negocio de
autoconsumo Yy eficiencia energética: Monitorizacion, sistemas PV de estimacion
produccién, etc.

» Responsable de equipo AVANZALIA de Delegados Territorialesanivel nacional

» Gestidn, soporte y formacion a 40 canales colaboradores a nivel nacional

« Elaboracion de la propuesta de autoconsumo que mejor se adapte a las caracteristicas
del cliente: perfil de consumo, tipo de contrato de suministro, disponibilidad
fisica para implantar los paneles PV y estado financiero

« Formalizacion de contratos PPA como alternativa a los proyectos de Autoconsumo.

» Gestidny valorizacion de los posibles excedentes de energia en punto de evacuacién
mediante contrato de representacién de mercado

« Prospeccion y gestion directa de clientes finales del segmento Empresas e Industriales

« Responsable de integracion de automocion eléctrica en negocio autoconsumo

« Supervision de la calidad de ejecucién de proyectos y relacion con proveedores
equipos.

» Estudiotécnico financiero de las distintas alternativas de los proyectos autoconsumo
en funcion de los diferentes escenarios de mercado energético.

Marzo 2017 — abril 2018
AVANZALIA COMERCIALIZADORA ENERGIA S.A.
Responsable de gestién de Canales Indirectos y Grandes Cuentas

« Definicion y desarrollo de politica comercial a nivel nacional para posicionamiento de
productos y servicios en los canales inbound y outbound, tanto para la
comercializacién de energia como para contratos PPA de energia renovable long term

» Gestién de la energia: proceso compra y venta en OMIE y REE como agente de
mercado.

« Responsable técnico-comercial a nivel nacional de proyectos autoconsumo

« Desarrollo y control de sistemas ATR de integracién comercial con plataformas
distribuidoras

« Desarrollo de productos y servicios energéticos para cumplimiento de objetivos.

« Contratacion como agente de mercado ante OMIE y REE para plantas fotovoltaicas

« Definicién de modelo de precios mediante cierres en mercados de futuros.

«  Supervision de Canales indirectos a nivel nacional: Objetivos y liquidaciones

« Formacion de los agentes comerciales y soporte comercial

» Responsable de campafia BT telemarketing: PT/PF/PP



Febrero 2015 — Marzo 2017
Lonjas Tecnologia, Energiay Medio Ambiente S.A.
Director Comercial de Comercializacion y Gestién de la Energia

Especialistaen desarrollo de negocio a nivel nacional en empresa lider en el sector.

Responsable de Red de més de 30 canales de comercializacion de energia a nivel
nacional: Partners remunerados, asesores energéticos y task forces externas.
Responsable de equipo propio de gestores técnicos energéticos.

Comercializacion de energia: precios fijos, productos indexados Pass Pool/Pass
Throught y productos mixtos con coberturas OMIP

Contratacién de clientes como agente de mercado: representacion de plantas de
régimen especial ante OMIE y REE: Cogeneraciones/Plantas Fotovoltaicas/Biogas
Desarrollo de productos de diversificacion que generen valor afiadido a nuestros
clientes: Auditorias energéticas, consultoria gestién energiay mercado spot de gas.
Gestionde laenergiaen clientes directos: Comercializaciony representaciéon como
agente de mercado. Operar/participar en el Mercado de produccién tanto ante el
operador del Mercado y operador del Sistema.

Responsable de todos los procesos comerciales asociados al desarrollo de negocio:
prospeccion segmento de mercado méasrentable, contratacion, gestion ATR,
integracion de sistemas, gestion de deuda y atencién post venta.

Febrero 2012 — Dic 2014
E.ON Energia S.L.
Gestor de proyectos de Eficiencia Energética

Responsable de las siguientes funciones y proyectos.

Funciones:

Venta de proyectos de iluminacion eficiente y climatizacion: Modelo ESCO

Cierre acuerdos de suministro de gas & electricidad con clientes: Precio Fijo/indexado
Responsable de camparfia nacional de venta de baterias de condensadores
Controleconémico del presupuesto asignado

Gestidn de partners, proveedores e instaladores: cumplimiento SLA 'y plazos
Proyectos

Generacidndistribuidaen zonaindustrial con generadores fotovoltaicos apoyados con
sistema de almacenamiento.

Instalacion de puntos de carga alimentados con generador fotovoltaico con sistema de
almacenamiento y monitorizacion (SCADA)

Desarrollo de infraestructuras E.ON de puntos de Recarga de vehiculo eléctrico

Plan de negocio de equipamiento de energia solar térmica

Marzo 2008 — Febrero 2012
E.ON Energia S.L.
Jefe del Departamento de Empresas y Multipuntos

Desarrollo comercial global del canal:

Funciones:
Gestion directa de clientes: Telefonica, Carrefour, Grupo VIPS, Decathlon, Bancos, etc
Definicionde objetivosy control del presupuesto asignado



» Responsable de un equipo de 3 gestores: Gestion de 1500 puntos de suministro gas y
electricidad: contratacion, accesos ATR, gestion cuentas y politica renovaciones.

» Desarrollo y gestion de red nacional de partners oficiales E.ON

» Ofertaselectricidad de precios indexados: Passthrough, Ax+B, Multiclick. OMIE/OMIP

» Ofertas de gas: tarifas 2.X y 3.X. Precio fijo e indexado a Brent

« Prospeccion de mercado e interlocucion con Directores de Compras a nivel nacional
Proyectos:

» Integrante del equipo europeo E.ON de eficiencia energética (Objetivo 20-20-20 CEE)

» Coordinadorde proyecto de educaciéon medioambientalen E.ON

» Integrante enequipo de UNESA, gestion de morosidad en sector eléctrico.

Junio 2004 — Marzo 2008
ENEL ViesgoEnergiaS.L.

Responsable de Planificacion Comercial
Desarrollo de estrategias de ventas, optimizacion de los recursos disponibles para consecucién
de los objetivos asignados. Gestion directa de Cartera de Grandes Clientes. Analisis de la
competencia. Responsable de los siguientes proyectos
» Jefe de Camparfia BT: 12 agentes comerciales.
« Desarrollo e implementacion de plande negocio de productosy servicios de eficiencia
energética: Mantenimiento Dual-fuel, auditoriaenergética, energias renovables, etc.

» Desarrollo sistema integral de gestion Deuda: SAP/Agencia Recobro/Servicios Juridicos
» Implementacion del sistema de Calidad 1SO 9001/2000

Septiembre 1999 — Junio 2004
REPSOL Comercial Productos Petroliferos S.A.
Jefe Provincial de Ventas Generales
» Gestidn integral de red de 12 distribuidores abanderados REPSOL
» Gestidndirectade grandes clientes: MOPU, Cuartel General Ejército, COVIRAN, etc.
« Consecucién de objetivos: volumen, margen, deuda e ISC.
» Viabilidad de financiacion de instalaciones petroliferas: contratos largo plazo
» Integrante equipo corporativo de mejora de procesos.

Formacion

2012 - 2013 Master oficial universitario de Energias Renovables: CEU. Universidad San Pablo,
1.800 horas; 60 Créditos (Plan Bolonia)

« Proyecto fin Master: Sistema de recarga de vehiculos eléctricos, alimentados con
generador fotovoltaico y moédulo de optimizacion CPD con sistema SCADA y
almacenamiento de energia: Implantacion real en planta ACS en Barcelona.
Puntuacion: 9

1994-2000 Ingeniero Agronomo: ETS Ingenieros Agronomos. Universidad Politécnica
Madrid: Especialidad Fitotecnia, ingenieria hidraulica.
» Proyecto fin carrera: Colector y Estacion Depuradora de Aguas Residuales en Quesada
(Jaén) segiin normativa medio ambiental 2005 de la CEE. Puntuacioén: 9,5



Cursos técnicos

2012- Contribucidn del gas para la edificacion sostenible, Sedigas, Madrid
2009- Sostenibilidad y Eficiencia Energética, Indra, Madrid



2007-Codigo Técnico de Edificacion, HE-3, 4,5 ETSI Caminos, Canalesy Puertos, Madrid
2007-Economia de la cadena del gas: Del yacimiento al consumidor, Club de la Energia.

2001-Loscombustiblesysusretosde Futuro, Instituto Superior delaEnergiaREPSOL, Madrid
1999- Gestion medioambiental de los Procesos Industriales, Universidad Carlos 111, Madrid

Cursos de gestion

2016- Curso Cambio Comercializadora, CNMC, Madrid

2008- Direccion de Personas, Development Systems, Madrid

2008- Curso SAP-ISU, Departamento interno de ENEL, Madrid

2007- Comunicacion Interpersonal y en Pablico, Development Systems, Madrid
2006- Implantacion del Sistema de Calidad ISO 9001: 2000, SGS Tecnos, Madrid
2001- Curso Superior “Direccion de Marketing”, Centro Postgrado UP Madrid
1997- Investigacion de Mercados, Camara Oficial de Comercio de Madrid, Madrid

Idiomas

Espafiol: nativo; Inglés: traduccion avanzado; hablado y escrito, nivel alto B2.Francés: leido y
escrito, nivel medio.

Informatica

+ ExpertoenMicrosoft Office2011: Excel, Access, PowerPoint

» AutoCAD - Programa de disefio grafico

« Archimedes, Cype 2 —Programade elaboracion de presupuestos.
* MicrosoftProject

« Aplicacion SCADA: monitorizacion de instalaciones

«  Aplicacion Work-Flow : Ordenes de Compra

» Nivel profesional SAP-ISU: Médulo de gestion de utilities

» Qlik View: Software de monitorizacién de bases de datos

*  MeteonormV6 y PVSYSTVT:

Fecha de nacimiento: 3 de agosto de 1967, Madrid
Direccion: C/ Playa de San Juan N° 22 28042 Madrid



