
CONTACTO 

TORRENT DEL ALBA 23, 08191, RUBI, 

BCN 

 

603454479 

 
monchox68@hotmail.com 

RESUMEN PROFESIONAL 

Soy una persona que se esfuerza en todo 

momento por garantizar la satisfacción del 

cliente. Cuento con amplia experiencia en 

ventas y marketing. Tengo facilidad para 

trabajar en equipo para logra los objetivos. 

Me considero versátil y capaz de realizar 

varias tareas. Con amplia experiencia en 

entornos laborales en los que se valora el 

compromiso y la capacidad de trabajar en 

equipo. Me caracterizo por mi dinamismo, 

proactividad y entusiasmo. Poseo buenos 

conocimientos digitales. Busco 

desarrollarme profesionalmente y la 

oportunidad de demostrar mi valía en una 

empresa de futuro. 

 

 

ID-63997 JOSE RAMON  
 

FORMACIÓN 

T.S.U. PUBLICIDAD Y MARKETING 

INSTITUTO UNIVERSITARIO NUEVAS PROFESIONES - CARACAS, 09/2007 - 

06/2020 

 

HISTORIAL LABORAL 

ASESOR FIDELIZADOR ORANGE EMPRESAS MASPLA CONSULTING - 

SABADELL, BARCELONA 

06/2015 - Actual 

■ Mantener y desarrollar relaciones con clientes existentes. 

■ Analizar las necesidades de clientes y asesorarles sobre las capacidades y 

limitaciones de los productos que se han vendido, y hacer recomendaciones. 

■ Estar al corriente de los avances en productos y hacer seguimiento de las 

condiciones de mercado y las actividades de los competidores. 

■ Trabajo en equipo para permitir el cumplimiento de objetivos. 

 
JEFE DE EQUIPO PEPSI COLA VENEZUELA - CARACAS, DISTRITO CAPITAL 

10/2010 - 04/2015 

■ Coordinación del proceso productivo y del personal a cargo de la sección. 

■ Planificación estratégica del trabajo a realizar para garantizar el cumplimiento 

de los plazos y objetivos. 

■ Mejora de las ventas y de la productividad del equipo. 

■ Dirección y coordinación de las actividades de abastecimiento y reposición. 

 

GERENTE COMPRAS Y MARKETING SPORTLAND - CARACAS, DISTRITO 

CAPITAL 

01/2004 - 09/2010 

■ Realización de compras y aprovisionamientos, y envío y seguimiento de 

pedidos. 

■ Análisis de los resultados en términos de ventas, rentabilidad y frecuencia de 

visitas. 

■ Optimización de los costes de aprovisionamiento y nivel de stock. 

■ Implementación estrategias de marketing en formatos tradicionales y 

digitales. 

■ Análisis y evaluación del mercado para lograr un mejor posicionamiento de la 

marca. 

 
 

APTITUDES 
 

■ Alto conocimiento en venta y marketing. 

■ Resolución de problemas. 

■ Trabajo en equipo. 

■ Facilidad de aprendizaje. 

■ Adaptación al cambio. 

■ Pensamiento estratégico. 
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