
 

 
 

 
 

 

RESUMEN 

PROFESIONAL 

Experiencia gestionando Cuentas de 

Explotación. Empresas dedicadas a 

las ventas al por Menor y al por Mayor 

con distribución. Conocimiento del 

perecedero y la rotación de stocks. 

Dirección de equipos, con clara 

vocación a las ventas y el servicio, 

llegando siempre a la consecución de 

los objetivos marcados. 

 

APTITUDES 

• Dirección Comercial 

• Compras 

• Logística 

• Negociación 

• Trabajo en Equipo 

• Dotes de mando 

• Afán de superación 

• Gestión de Stocks 

 

DIPLOMAS 

Compras y Gestión de Stock. 

• Seguridad y Manejo de Carretillas 

Elevadoras. •Curso Avanzado de 

Emergencias. •Formador •Técnicas de 

Venta 

 

INFORMACIÓN 

ADICIONAL 

• •Inglés B1 •Carnet de conducir A y B 

• Don de gentes. •Implicación laboral. 

• Afán de superación. •Buena 

presencia. 

 

ID-54573 
 

26/04/1979 

03540 Playa de San Juan Alicante 

 
 

 

FORMACIÓN 

 

2013  URJC, UNED 

Ciencias Empresariales 

 

2004  I.E.S. Clara del Rey | Madrid 

Técnico Superior: Gestión Comercial y Marketing 

 

2000  Colegio Sagrado Corazón | Madrid  

EGB, BUP, COU: Ciencias Puras 

 
 

 

HISTORIAL LABORAL 

 

02/2019 - 04/2020 

Comodín S.A. | Alicante,  

Gerente 

• Gestionando la cuenta de explotación, dirigiendo el equipo comercial, 

desarrollo de la página web y tienda on-line, y realizando e implantando el 

plan comercial y los objetivos anuales de ventas. 

 

08/2014 - 01/2019 

GM Food Ibérica | Alicante  

Gerente 

• Gm Food Albacete y Alicante, dirigiendo, gestionando y supervisando las tres 

cuentas de explotación del negocio: Cash, Distribución y Gasolinera, 

consiguiendo siempre los objetivos marcados de ventas, servicio al cliente y 

rentabilidad, cerrando el año 2018 con una facturación superior a los 14 mill. 

 

05/2012 - 01/2013 

Worten | Toledo, Castilla la Mancha 

Director 

• Realizando las funciones de dirección del equipo de mandos y personal, 

gestión de la cuenta de explotación, control y gestión de stocks, implantación 

de la estrategia comercial, acciones de Marketing, dirección de seguridad, etc. 

 

06/2007 - 04/2012 

Saturn Rivas | Rivas Vaciamadrid, Madrid 

Jefe de Servicios, Jefe Dpto. 

• Realizando las funciones de dirección equipo de ventas, contratación y 

formación de personal, compra de producto, control y gestión de stocks, 

negociación con proveedores, acciones de Marketing, atención al cliente, SPV, 

logística, implantación de la estrategia comercial, dirección de seguridad, 

almacén, RRHH, etc. 



 

 

 

04/2006 - 05/2007 

ALDI supermercados | Arganda, Madrid 

Director 

• Gestionando las funciones de realización de pedidos, ventas, contratación y 

dirección de personal, control y recepción de mercancía, atención al cliente, 

gestión de stocks, etc. 

 

05/2004 - 03/2006 

LID´L supermercados | Madrid 

Encargado. Adjunto Jefe Tienda 

• Realizando las funciones de realización y recepción de pedidos, dirección 

personal, atención al público, cajas, horarios, etc. 

 

01/2002 - 01/2003 

Alliance Domecq | Madrid  

Coordinador de equipos externos 

• Externos, para Alliance Domecq, en cuanto a preparación y coordinación del 

marketing en el punto de venta. 

 

06/2000 - 09/2002 

Beamon 2000 S.L | Madrid  

Comercial Sector Mueble y Decoración. 


