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Nombre del candidato: 52059

Bajo Alto

COMPETENCIAS 11213 |a COMENTARIOS

Comunicacionefectiva |O | 0O | O | X

Orientacion al cliente O|l0O|l0| X

Creatividad y curiosidad e
. Habilidades ololrlo
interpersonales

L, I I O I
Negociacion
. I I I I ™
Perseverancia
. . O 00K
Trabajo en equipo
I I I I I ™

Motivacion

Pablo tiene licenciatura en Marketing y un grado en comunicacidn Social; indica que
su inclinacion por el ambiente comercial aparecio mientras estudiaba porque
necesitaba trabajar para compaginar esta etapa. Cuenta con una amplia experiencia
profesional en sectores de banca, marketing digital y telecomunicaciones. Indica
que para ser un buen comercial se tiene que hacer un buen seguimiento, recabar
informacion al detalle sobre el producto, prepararse la presentacidn, gestionarlo de
manera correcta y sobre todo indagar en la necesidad del consumidor.
Consideramos que Pablo es un candidato que puede aportar valor al equipo, ademas
que se nota que le gusta el ambiente comercial.




