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Empática y extrovertida con una clara 

vocación comercial y atención al cliente, así 

como comprometida con estos y con los 

resultados. Además de ambiciosa, con 

muchas ganas de aprender, crecer y 

ganar. 

 

 

 
 

Málaga (07/04/1993) 

Movilidad Geográfica  

Actual residencia: Málaga 

DIAGEO 

FIELD SALES EXECUTIVE (VALENCIA, MÁLAGA, MARZO 

2018- ACTUALMENTE) 

-Gestión comercial (Canal HORECA), encargada del desarrollo de las 

marcas, asegurando el posicionamiento, referenciación,  volumen, 

visibilidad y rotación. Realizar eventos y promociones en los PdV 

aprovechando al máximo los recursos y la inversión. 

 

UNICAJA BANCO 

GESTOR COMERCIAL/SOPORTE OFICINA (ENERO 2016- 

AGOSTO 2017) 

Compra y venta de productos financieros. Contratación de 

productos. Venta y gestión de inmuebles, Tareas 

administrativas, financiación de productos. Gestión remesas. 

Soporte a oficinas de todas las operatorias. 

 

INDEPENDENT MARKETING 

COMERCIAL/SOPORTE VENTAS (JULIO 2015-NOVIEMBRE 2015 

Gestión de la actividad comercial de la empresa. 

Referenciación de productos. Formación y seguimiento. 

Tareas administrativas. 

 

 

ESPAÑOL: Nativo 

INGLÉS: Medio 

PORTUGUÉS: 

Básico 

 

 
UNIVERSIDAD DE MÁLAGA 

FACULTAD DE CIENCIAS ECONÓMICAS Y EMPRESARIALES 

- Master Marketing Retail 2018-2019 

-Grado en Finanzas y Contabilidad 2012-2017 

- Movilidad ERASMUS 2014-2015UNIVERSIDAD DE COIMBRA 

- Movilidad SICUE 2015-2016 UNIVERSIDAD PABLO DE OLAVIDE. 

 
VALPARAISO UNIVERSITY (INDIANA) 

Interlink Language Centers 2017 
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