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AREA MANAGER

Profesional con gran experiencia en el tratamiento comercial de clientes, tanto del canal
food-service como retail e industriales de la zona norte, habituado a trabajar por
objetivos y con una gran capacidad de integracion. Soy una persona auténoma, dinamica
con una buena capacidad de negociacion e interlocucion, con una alta orientacién al

cliente, flexible y trabajador en equipo. Acostumbrado a cumplir los objetivos
comerciales, superandolos aio tras afio.

Experiencia profesional

= 2008-Actualidad ALIANZE 3A S.A.
Cargo: AREA MANAGER ZONA NORTE
Funcion: Responsable del canal food-service de la zona norte, de las cuentas de retail
regionales y de clientes industriales. Desarrollo de planes de accidn,
objetivos, estrategia comercial (promociones, folletos, nuevos productos...),
cumplimiento de las politicas, planes y estrategias de la empresa.
Ampliacidn de cartera de clientes.
= 2006-2008 GRUPO KALISE MENORQUINA S.A.
Cargo: RESPONSABLE COMERCIAL GALICIA
Funcion: Responsable de grandes superficies y cuentas regionales, negociacion de
nuevas altas de productos, gestion de stock en plataforma de frio de Galicia.
= 2005-2006 PRODUCTOS ALIMENTICIOS LA BELLA EASO S.A.
Cargo: PROMOTOR COMERCIAL A CORUNA-LUGO
Funcién: Chequeo de precios de mercado, negociacion de exposiciones adicionales en
las dos provincias asignadas, negociaciéon de promociones, acompafiamiento

a vendedores de distribuidores.

= 2002-2005 CADBURY SCHWEPPES BEBIDAS DE ESPANA
Cargo: PROMOTOR COMERCIAL A CORUNA
Funcion: Pre-venta en clientes regionales, gestion de pedidos en grandes superficies,

negociacion de exposiciones adicionales.
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Formacion Académica

= 2000-2001 ESPECIALISTA EN EL COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR E
INVESTIGACION COMERCIAL.

Facultad de Psicologia de la Universidad de Santiago de Compostela

Investigacion de Mercados, investigacién comercial, sistema de investigaciéon de
marketing.

= 1995-2000 LICENCIADO EN SOCIOLOGIA

Facultad de Sociologia de la Universidad de A Corufia

Otra Formacion

= 2018 Curso de Negociacion y Resolucion de Conflictos. Confia Consulting.
Barcelona.

®= 2017 Seminario “Vender con éxito a través de distribuidores de
hosteleria”. AECOC, Barcelona.

®= 2014 Curso de Técnicas de Venta y Negociacion. EADA Business School,
Barcelona.

Otros datos

Idiomas Inglés: Nivel intermedio.
Francés: Nivel intermedio. Cursando actualmente 4° curso EOI A Corufia.

Gallego: Nivel nativo.

Informatica: Acostumbrado a trabajar con herramientas del paquete office.

Direccidn: Oleiros. 15173.
A Coruia
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