FERNANDO. AGENTE COMERCIAL

Experiencia Profesional

JEFE DE ZONA

Empresa: Forch Espafia
Periodo: 2022-2024
Funciones:

Formacion, acompafiamiento y gestion del equipo
comercial en Aragon y Lérida.

Atencion personalizada de clientes, asesoramiento
técnico y venta de productos adaptados a la actividad del
cliente.

FERNANDO

TECNICO COMERCIAL

Empresa: Selk seleccion de suministros industriales s.1
AGENTE Periodo: 2019-2022
COMERCIAL Funciones:

Atencién y aumento de cartera de clientes, asesoramiento
técnico y venta de productos relacionados con la
actividad del cliente o que con mi criterio comercial
pudieran resultarle tiles, resolucion de problemas,

Espafiol cobros...

Permiso de conducir: B
Disponibilidad Vehiculo: Si TECNICO COMERCIAL

Zaragoza

Empresa: Berner Montaje y Fijacion Espafia
Periodo: 2007-2019
Funciones:

Atencion y aumento de la cartera de clientes,
asesoramiento técnico y venta de productos adaptados a
la actividad del cliente o que con mi criterio profesional
pudieran resultarle Gtiles.

AGENTE COMERCIAL

Empresa: Blinker Espafia
Periodo: 2002-2007
Funciones:

Venta de producto industrial. Crear cartera de clientes
practicamente desde 0 y formacion en el sector industrial y

subsectores.
AYUDANTE
Empresa: Distribuciones Esteban (hosteleria y alimentacion)
Fecha: 1997-2002
Funciones:

Inicio de aprendizaje de atencion al cliente. Gestion de
stocks...



FERNANDO. AGENTE COMERCIAL

Formacion

Formacion Académica

Bachiller
Alto Aragon. Huesca, 1993 - 1996

Formacioncomplementaria

Informatica, 200 horas. Cema. Huesca, 1995

Técnicas de ventay gestion Comercial, 40 horas. Empresa. Alicante,2002
PRL prevencidn de riesgos laborales, 8 horas. Muprespa. Huesca, 2019
Multitud de cursos de diferente tipologia de producto y sector industrial.
Diferentes localidades de Espafia. 2002-2024.

Idiomas

Inglés: Nivel basico - A2.

Informatica
Nivel usuario: manejo de programas informaticos internos.
Otros datos de intereés

Vocacion comercial desde muy joven. Gran experiencia profesional. Buena
presencia.

Técnicas de venta, negociacidn, gestién comercial...

Habilidad en el trato con el cliente, ganando su confianza en muchos casos
ante otros proveedores.

Profesional, trabajador, constante. Gran conocimiento de producto y con
inquietud para seguir aprendiendo.

Dominio de sectores del metal, aluminio, madera, fontaneria, electricidad,
construccion, agricultura, quimica...

Conocimientos de automocion y gases industriales.

Premios individuales a nivel nacional por el trabajo realizado.

Abierto a otros sectores en ventas.



