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Perfil Profesional

Profesional de ventas y desarrollo de negocio con mas de 20 afios de experiencia en sectores
como movilidad, automocion, tecnologia, software y servicios financieros. Amplia trayectoria
en captacion y gestion de cuentas B2B, negociacion con grandes empresas y administracion
publica, desarrollo de mercados y cierre de acuerdos estratégicos. Enfocado en el logro de
objetivos, con capacidad para generar crecimiento sostenido en entornos competitivos y de
alta exigencia.

Experiencia Profesional

Coca Cola Europacific Partners — Desarrollador de mercado
¢ 2023 - 2025

e Gestion de cartera de clientes y objetivos comerciales en zona asignada.
e Desarrollo de mercado y fidelizacidn de cuentas estratégicas.

Europcar Mobility Group — Sales Executive (zona norte)
¢ 2022 - 2023

e Venta de servicios de movilidad para empresas.
e Prospeccion, negociacion y cierre de acuerdos con clientes corporativos.
e Cumplimiento y superacion de objetivos de facturacion.

Cafler (startup movilidad delegada) — Sales Account Manager
¢ 2022

e Captaciony desarrollo de partners estratégicos en zona norte.
e Contribucion al lanzamiento y crecimiento de un proyecto innovador en movilidad.



Lefebvre — Gestor comercial
¢ 2021 - 2022

e Venta de software y bases de datos juridicas a despachos y asesorias.
e Prospeccidn de mercado, concertacion de visitas y cierre de contratos.

Grenke Rent — Sales Account Manager (zona norte)
¢ 2019 - 2021

e Venta de renting tecnoldgico a empresas de gran facturacion.

e Gestion integral del ciclo de ventas: prospeccion, identificacion de necesidades, oferta,
cierre y fidelizacién.

e Responsable de crecimiento de cuentas existentes y captacion de nuevos clientes.

HR Motor — Gestor comercial
¢ 2017 - 2019

e Venta en sala de vehiculos multimarca.
e Atencion al cliente y cierre de operaciones.

F.D.M - Gestor comercial
¢ 2015 - 2017

e Venta telefénica de servicios financieros y gestoria online a nivel nacional.
e (Captacion de clientes nuevos y mantenimiento de cartera.

Bilbao Vende - Socio fundador y responsable de ventas
¢ 2013 - 2015

e C(reacidon y gestion de plataforma de ventas online para particulares y empresas.
e Desarrollo del modelo comercial y estrategia de captacion.

Auto Haus Volkswagen — Vendedor de salon
¢ 2011 - 2012

e Venta de vehiculos nuevos en concesionario oficial.
e Asesoramiento y gestion del proceso de compra.



Etorki Telekomunikazioak — Sales Account Manager
¢ 2009 - 2010

e Partner de Cisco y Microsoft. Desarrollo de negocio en sector publico y privado.
e Captacion de ayuntamientos y entidades locales con excelentes resultados.

Merck EFG — Visitador farmacéutico
¢ 2007 - 2008

e Venta de genéricos a farmacias.
e Recuperacion de cuentas inactivas y apertura de nuevos clientes.

Aupper Editorial — Comercial / Jefe de equipo
¢ 2003 - 2007

e Venta directa con visita concertada y puerta fria.
e Gestion de equipos comerciales en distintas ciudades a nivel nacional.

Formacién
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Competencias Clave

e Desarrollo de negocio y ventas B2B

e Gestion y fidelizacion de cuentas

e (Captacion de nuevos clientes

e Negociacion y cierre de acuerdos

e Prospecciéon de mercado

e Movilidad, automocidn, tecnologia y software
e Experiencia en sector publico y privado

e Orientacidn a objetivos y resultados






