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Key Account Manager

Sobre Mí Estudios

Experiencia

Profesional del mundo comercial, de las 
relaciones interpersonales y profesionales, de la 
ejecución, seguimiento y mantenimiento de 
grandes cuentas comerciales y atención al 
cliente, con más de 10 años de experiencia 
atendiendo y solucionando los problemas del 
cliente final.

Grado en Magisterio de
Educación Infantil

Certificado de CoachingComercial y
PNL

Certificado oficial del nivel de inglés C1

2012-2016

2016-2017

2014-2015

Universidad Rey Juan Carlos I

Cámara Internacional de
Empresarios Barcelona

URJC

DIVINA PASTORA SEGUROS
Ejecutiva de Cuentas Comerciales: 

 Búsqueda activa de nuevo negocio

direccionado sobre todo a la

captación de nuevas grandes cuentas

comerciales.

Febrero 2020-
actualidad

2018-2020
Manager de Grandes Cuentas y jefa de

equipo comercial: selección y

formación del equipo, ejecución de

ventas, consecución de objetivos

comerciales y seguimiento de los

mismos. Generar oportunidades de

nuevo negocio.

Apoyo en la apertura de oficinas

internacionales en Latinoamérica (Perú

y Miami).

AIRIS

mailto:AURA.MODORAN@GMAIL.COM


Cualidades para desarrollar oportunidades de ventas,
investigando e identificando clientes potenciales.
Gran capacidad para construir relaciones
interpersonales y profesionales.
Aptitudes para el desarrollo de estrategias de mercado
y análisis de competencia.
Carismática, emprendedora y con gran afán de
superación. 
Dilatada experiencia y gran capacidad de adaptación a
nuevas situaciones.
Creativa, resolutiva y proactiva. 
Independiente y altamente motivada.

2014-2018 ADESLAS
Ejecutiva de Cuentas Comerciales:

Contratación de nuevas grandes cuentas,

ejecución de ventas, consecución de

objetivos comerciales y seguimiento

comercial de las cuentas desde el comienzo

hasta el cierre del proceso de venta.

Generar oportunidades de nuevo negocio.

2011-2013 PHILIP MORRIS
Azafata Comercial y promotora en el

punto de venta. Eventos a nivel nacional

promoviendo los productos de la

industria tabacalera.

2008-2011 CAMBRIDGE INSTITUTE
COORDINADORA DE TELEMARKETING:  

Selección de personal, cursos de

formación, asesoramiento a estudiantes,

tareas administrativas, consecución de

objetivos comerciales del equipo. 

MIS PUNTOS FUERTES


