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RESUMEN PROFESIONAL
Profesional con amplia experiencia y
muchas ganas de trabajar. Me
caracterizo por mi capacidad para
solucionar problemas, priorizar y
gestionar proyectos y trabajar en
equipo. Busco una oportunidad para
desarrollar mi carrera y dar lo mejor de
mí.
Persona comunicativa, amable y
capaz de adaptarse a cada situación.
Busco una oportunidad laboral en la
que demostrar mi compromiso y
capacidad de trabajo. En mis empleos
anteriores siempre he destacado por
mi buena productividad y mi
capacidad de aprender
rápidamente.
Profesional con más de diez años de
experiencia en la industria
farmaceútica. Soy una persona
comunicativa, extrovertida y amable,
con buenas referencias y gran
capacidad de trabajo. Busco un
empleo estable en el que
desarrollarme profesionalmente.

APTITUDES
Vocación comercial•
Cumplimiento de metas•
Gestión de cartera de clientes•

Daniel Velasco
Hernando
HISTORIAL LABORAL
Noviembre 2019 - Julio 2023 
Sales Representative Sandoz | La Rioja
Venta directa y transfer de la línea de Sandoz genéricos y
OTC para La Rioja, Álava y sur de Navarra. Gestionando
más de 200 cuentas de farmacias activas para el
laboratorio. Desarrollo de la cartera de clientes y
creciendo la zona de influencia por encima de mercado.

Diciembre 2017 - Noviembre 2019 
Sales Representativa Stada | La Rioja
Venta directa y transfer de los productos: solares
(Ladival), probióticos (Lactoflora), pediculicidas (Neositrin)
y atopía (Multilind) para la Rioja, Navarra y Soria.
Formación al personal de farmacia. Gestión de los
clientes de la zona de influencia y prospección.
Encargado tanto de la fidelización de las farmacias
comprometidas con la marca así como la identificación
de nuevos puntos de venta.

Marzo 2016 - Noviembre 2017 
Sales Representative HRA Pharma | La Rioja
Venta directa y transfer del producto EllaOne (acetato de
ulipristal) para La Rioja, Burgos, Navarra, País Vasco y
Aragón. Formación al personal de farmacia.
Gestión de los clientes de la zona de influencia y
prospección.

Septiembre 2014 - Febrero 2016 
Sales Representative Abbott/Mylan EPD | La Rioja
Encargado de la línea de productos maduros y OTC
(Dalsy, Neobrufen, Duphalac, Bucometasana), llevando la
zona de La Rioja, Burgos, Cantabria, Palencia y
Valladolid.
Encargado de la activación del Sell In y Sell Out de la
línea de productos en las farmacias asignadas,

Gestión de las cuentas existentes y ampliación de la
cartera de clientes.

•

Asesoramiento personalizado a los clientes para cubrir
sus necesidades.

•

 •

Organización de actividades para la captación y
fidelización de nuevos clientes.

•

Supervisión de procesos de venta y seguimiento para
asegurar la satisfacción del cliente.

•

Colaboración en la implementación de la estrategia
comercial de la empresa.

•

Implementación de la estrategia comercial y análisis de
los resultados obtenidos.

•



Especialista en productos de
industria farmaceútica

•

Comunicación efectiva•
Dominio de herramientas
informáticas

•

Capacidad de persuasión•
Orientación a resultados•
Creación de contactos•
Gestión documental•
Buenas habilidades de negociación•
Estrategia comercial•
Fuerte orientación al cliente•
Perfil emprendedor•
Planificación de objetivos•
Visión de negocio•
Flexibilidad•
Excelente habilidad comunicativa•
Trabajo en equipo•
Comunicación•

INFORMACIÓN ADICIONAL
Delegado de visita farmacéutica con
amplia experiencia en el sector,
abierto a nuevos horizontes y
proyectos laborales en los que
enriquecer mis conocimientos y
aptitudes.
Acostumbrado a trabajar bajo la
presión para la consecución de
objetivos.
Disponibilidad para viajar por todo el
territorio nacional.

gestionando íntegramente el punto de venta.

Estudio de la competencia para mejorar los servicios,
productos y beneficios.

•

Implementación de la estrategia comercial y análisis de
los resultados obtenidos.

•

FORMACIÓN
2010
Grado en Periodismo | Comunicación
Universidad de Navarra, Pamplona

2005
Bachiller | Bachiller Ciencias Sociales
Seminario Diocesano, Burgos, España

DIPLOMAS
Permiso de conducir vehículo tipo B (desde 31/05/2007)•
Certificado de inglés tipo B1•
Informática: dominio Microsoft Office, conocimientos en
HTML y configuración de páginas web. Programas:
Excel, Word, Adobe Indesign CS5, Avid newscupper,
Liquid, Adobe Illustrator, Adobe Photoshop, Adobe
Premier.

•

REFERENCIAS
A quien pueda interesar: 
 
Yo, Alfonso de Lucas, como responsable y jefe directo de
Daniel Velasco en el proyecto de 
Mylan EPD (antes Abbott EPD), hago constar la validación
de su trabajo en la empresa durante 
el tiempo que ha durado el proyecto, ya que ha
demostrado su implicación y compromiso, así 
como unos resultados excelentes, alcanzando y
superando los objetivos propuestos. Hago 
constar también su evolución desde el principio,
superando expectativas y levantando una 
zona que llevaba tiempo sin alcanzar objetivos. 
Para cualquier duda que surja, permanezco a su
disposición en el teléfono 678645724 
 
Sin otro particular, reciba un cordial saludo

IDIOMAS
Español nativo•
Inglés B1•

ACTIVIDADES Y MÉRITOS
Voluntario de Caritas Diocesana.


