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Enero2019 

 

 

 

 

 

 

BEAM SUNTORY 

Field Sales Representative 

• Gestión de la inversión y desarrollo de las marcas en 

la compañía en el área metropolitana de Madrid. 

• Captación de nuevos clientes para desarrollar la 

estrategia comercial en sus diferentes categorías. 

• Negociación de acuerdos, acciones promocionales y 

visibilidad en los Pos.  

 

MAHOU SAN MIGUEL 

   Gestor Comercial 

• Desarrollo del plan de negocio estratégico en sus 

respectivas categorías. 

• Optimización de los recursos de la compañía para 

rentabilizar las operaciones comerciales. 

• Gestión de la inversión promocional así como la 

administración de la cuenta de resultados. 

• Trabajo conjunto con los distribuidores para la 

captación y fidelización de los Pdv. 

JUUL LABS 

Business Development Manager 

• Desarrollo y ejecución de la estrategia comercial. 

• Captación y fidelización de la cartera de clientes. 

• Colaboración directa con el distribuidor. 

• Negociación de acciones promocionales y 

visibilidad 

 

mailto:raulfrasquier@hotmail.com


     Enero 2019                   HEINEKEN                                                

     Mayo 2015                   Field Sales Representative       

          Gestión, desarrollo y búsqueda de clientes en la zona de actuación. 

▪ Gestión de tarifas, volúmenes, márgenes, objetivos de venta y 

promociones 

▪ Trabajo con el equipo de comerciales de las distribuidoras. 
 

 

Mayo 2015 

Octubre 2013 

 

 

 

 

 

 

 

Mayo/2015 

Octubre/2013 

 

 

 

 

 

Agosto/2013 

Diciembre/2012 

RESTEL (GRUPO HOTUSA) 

Comercial Nacional 

• Comercial Nacional en el Departamento de Ventas. 

• Gestión y visitas de clientes. 

• Venta de producto. 

• Proceso de reportes, análisis y comunicación. 

 

SWISSPORT 

 

• Agente de pasaje RYANAIR, EASYJET, THAI 
ARWAYS. 

• Agente de ventas RYANAIR. 

 

 

 

AC MARRIOT 

Prácticas de Grado de Turismo en el Hotel Palacio 500 

horas 

del Retiro 5* 

• Front Desk y Conserjería 

• Atención al Cliente 

 

 

 

 

 

 

IDIOMAS 

Inglés, nivel alto de lectura y escritura. Alto nivel comunicativo. 

Certificados-TOEIC B2 –Nivel Superior (Universidad Menéndez Pelayo)  
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	Gestor Comercial
	Business Development Manager

