ID-58417 Lara

Datos Personales

Direccién: Madrid

Pais de Residencia: Espaiia

Cddigo Postal: 28043

Fecha de Nacimiento: 19/07/1979

Experiencia Profesional

» Empresa: Payin7. (Desde Octubre 2020- Actualmente)
Area: Fintech. Crédito al consumo.
Puesto: Gestor Grandes Cuentas

Funciones:

Prospeccidn y captacidon de grandes cuentas. (online y offline)
Desarrollo de colaboraciones para aumentar las prescripciones y
participacion en diferentes alianzas.

Disefio planes de marketing. Negociacién de campafas.
Acompafiamiento en el proceso de implementacion.

» Empresa: Groupon Espafia. (Desde Mayo 2019 a Octubre 2020)
Area: E- commerce
Puesto: Gestor Grandes Cuentas

Funciones:

Prospeccidn y captacion de cadenas de restauracion organizada.
Gestién de cartera.

Disefio planes de marketing. Negociacion campafia con el cliente
Gestion de la informacién: analisis de mercado y competencia

» Empresa: Edenred. (Desde Diciembre 2016 a Mayo 2020)
Area: Servicios
Puesto: Gestor Grandes Cuentas

Funciones:

Gestion de cartera: cadenas de restauracidon organizada

Revisién y disefio de estrategias comerciales de las marcas.

Aumentar el grado de vinculacidén con la compafia: ventas de servicios de
valor afiadido

Supervision y coordinacion de la cartera

Gestion de la informacion: tanto afiliados como competencia. CRM.

» Empresa: Clarosol Facility Services (Marzo 2015 a Diciembre 2016)
Area: Servicios/ Facility Management
Puesto: Grandes Cuentas



Funciones:

Prospeccién de mercado y captacidén de nuevas cuentas.
Gestion de cartera y rentabilizar la misma.
Elaboracién de ofertas, toma de datos y valoraciones, tanto sector privado

como publico. Presentacidon de proyectos.
Anélisis de mercado, elaboracion de informes.

» Empresa: Poliquimica Espana (Noviembre 2014 a Febrero 2015)

Area: Industria Quimica.
Puesto: Responsable Equipo Comercial (Canal Horeca)

Funciones:

Definicion estrategia comercial de la empresa
Analisis de la competencia del sector

Gestidn cartera de Clientes Grandes Cuentas
Elaboracién de informes y documentacién comercial
Cursos de ventas y cierre de negocio

» Empresa: Supeco. Grupo Carrefour (Abril 2014 a Octubre 2014)
Area: Distribucion Mayorista
Puesto: Consultor Hosteleria y Distribucion

Funciones:

Asesoramiento sobre formato, surtido y precios para hosteleria.
Seleccién y formacién equipo comercial.
Prospeccién y Captacién de nuevos clientes Horeca y distribuidores.

Gestion y control del equipo, y sus resultados.
Analisis de la competencia, estudios de mercado. Elaboracion de informes.

» Empresa: Metrogroup. Makro Espafia (Agosto 2011 a Noviembre 2013)
Area: Distribucion. Mayorista
Puesto: Gestor Comercial.

Funciones:
Disefio y optimizacion de rutas comerciales.
Implantacion de planes de accion, coordinacidén y seguimiento de los

mismos. Seguimiento planes de accion.
Elaboracién y analisis de los informes e informacidn comercial, sector y

competencia.
Analisis de |la estrategia marcada por el negocio, e implementarla. Siguiendo

las directrices de la gerencia comercial.
Captaciéon de nuevos clientes, presentacion del proyecto, para la orientacion

de estos clientes hacia los productos y servicios Makro.

» Empresa: Bankinter (Diciembre 2007 a Abril de 2011)
Puesto: Gestor Grandes Cuentas
Area: Banca Privada



Funciones:

Responsable de gestidn de cartera, clientes particulares y empresas.
Asesoramiento y venta en este area

Aumentar el grado de vinculacion con la entidad

Asesoramiento fiscal.

Fidelizacion de clientes

Formacion
Bachillerato Francés en Liceo Francés de Madrid.

Licenciado en Administracion y Direccion de Empresa. Universidad Autonoma de
Madrid. Madrid (Espafia).

Curso de Bolsa y Mercados Financieros por La Bolsa de Madrid. ( Afio 2000)

Seminario de Creacién de Empresas. Area: organizacion de empresas.
Especialidad: analisis de mercado. Universidad Auténoma de Madrid. (Octubre
2003- Febrero de 2004.)

Seminario: Efectos de la actividad publica en el Mercado de la vivienda. En la
Universidad Auténoma de Madrid.(Abril - Junio 2005)

Estudio de Mercado sector Industrial Espafiol. Area: organizacién de empresas.
Especialidad: andlisis de mercado. Universidad Auténoma de Madrid. (Octubre
2005- Febrero 2006)

Programa de Desarrollo de Competencias. Area: Comunicacion. Instituto de
Ingenieria del conocimiento. Universidad Autonoma de Madrid.(Octubre 2006-
Febrero 2007)

Idiomas

Francés: Nativo
Inglés: Intermediate (First Certificate)
Portugués: Comprension oral y escrita: intermedio/ Hablado: iniciacién.

Mas datos de idiomas: Bachillerato Francés en el Liceo Francés de Madrid.
Baccalauréat en Serie ES

Informatica

Hojas de Calculo. Nivel Avanzado

Mail (Correo electrénico). Nivel Avanzado.
Presentaciones. Nivel Avanzado.
Procesador de Texto. Nivel Avanzado.
Access. Nivel Avanzado.

Otros Datos

Disponibilidad para trabajar: Total.
Disponibilidad cambio de residencia: Total.
Carné conducir: Coche (B).



