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COMPETENCIAS lalsla COMENTARIOS

Comunicacionefectiva |0 |0 | 0| X

Orientacion al cliente O|l0O|l0| X

Creatividad y curiosidad e
. Habilidades olololx
interpersonales

. OO0 0|X
Negociacion
. I I I I ™
Perseverancia
. . OO0 0K
Trabajo en equipo
I I I I I ™

Motivacion

Jordi tiene un Grado Medio en Electrénica y Electricidad y ha realizado cursos de técnicas de venta porque
desde siempre le ha llamado la atencidn estas funciones. El gusto por el sector comercial se afianzé cuando
estuvo trabajando para Mahou- San Miguel a nivel nacional, tenia bajo su cargo 12 personas en Taskforce
y dentro de las funciones estaba hablar con distribuidores para comentarles las ofertas que ellos tenian y
con ello poder conseguir que ellos les indiquen: Restaurantes, Bares o rutas para que se presenten y
ofrezcan estos productos, por cuestion de campaiia se acabo la relacién laboral pero la recordaba con
mucho cariiio. Posteriormente contintio realizando funciones comerciales con Aqua Services en Valencia y
basicamente era comercial de calle; poco después Bellsola se interesa por él y le ofrece una oferta laboral
con responsabilidad y decide tomarlo como un reto personal y profesional. Ha tenido experiencia en el
sector de las telecomunicaciones (Orange) en donde se dirigia a Pymes y grandes cuentas; por tema de
traslado de domicilio tuvo que dejar esta empresa y finalmente estuvo en Sierre de Yeste en donde se
dedicaba a la produccién y comercializacion de Bolleria, indica que fue un proyecto muy bonito y
gratificante pero que el duefio se jubilé y cerr6 la empresa. Consideramos que por su trayectoria
profesional en distintos sectores, Jordi es buen candidato a entrevistar, cuenta con habilidades
comunicativas, comerciales y ademas se nota que le gusta el sector comercial, lo vive como parte de si
mismo.




