
  ID-52929  (33 años)                                            

   Dirección: 28004, Madrid

   Edad: 33 años    

   

Formación  Académica 

* USC Santiago de Compostela
Derecho (Licenciatura)
2004 – 2009 

Idiomas 

Inglés - Conversación 
Italiano - Bilingüe 
Gallego - Bilingüe 
Español - Bilingüe 

Experiencia L aboral 

Key Account Manager 
Grupo Cacaolat - Key account manager - Gran consumo - España 
Gestión de cuentas de clientes nacionales y regionales y gestión de equipo comercial y 
fuerza de venta. 

 

01/08/2018  -  actualidad 

Key Account Manager 
J García Carrión - Key account manager - Gran consumo - España 
Gestión de cuentas de retail Alimentación de carácter regional y nacional. Con las más de 300 
referencias multicategoría de productos de la firma. 

 

20/04/2018  -  31/07/2018 

Key Account Manager 
Bodegas Barbadillo - Key account manager - Gran consumo - España 
Implantación de estrategias con las principales cuentas clave de la empresa. Desarrollo de las 
mismas y de los planes y propuestas de ventas, promoción y negociación, para ser 
implementadas en los principales clientes. Revisión de plantillas y cierre de plan estratégico 
anual a seguir según las exigencias de cada cuenta, así como la identificación de las áreas de 
oportunidad que dichos clientes presenten, con el fin de optimizar al máximo su rentabilidad y 
su propio beneficio. 
Gestión funcional del equipo de Delegados Comerciales, GPV´s de cada una de las zonas. 

 

10/04/2016  -  20/04/2018 

Export Area Manager 
DO5 Hispanobodegas - Key account manager - Gran consumo - España 
Responsable del Departamento de Exportación y ventas para el Mercado Europeo y de las 
estrategias de Marketing y Comunicación para las cuentas de clientes el mismo. Apertura de 
mercados internacionales de producto, responsabilizándome del volumen de ventas en Europa. 

mailto:diego_nine_v@hotmail.com


Contando con un portfolio de retailers y clientes dentro del sector distribución de tamaño medio 
y grande. Coordinación y planificación de las acciones comerciales, promocionales y de 
producto, para conseguir los objetivos de ventas, reportando directamente a la dirección general. 
Coordinación de operaciones internas de Exportación y Logística con DO5 Asia, Guang Zhou, 
China.
 

13/09/2013  -  10/04/2016 

Otros        datos de interés 

Disponibilidad para viajar 
Disponibilidad Geográfica 
Permiso de conducir 
Vehículo propio 
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