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RESUMEN PERSONAL 

Profesional con más de 25 años de 

experiencia, siempre inmerso en el 

área Comercial adoptando distintos 

roles pero orientado a negocio, cliente 

y rentabilidad. 

Focalizado en productividad, 

eficiencia y definición de procesos 

Problem Solving 

Proactivo, Resolutivo, Flexible, y 

Resiliente 

INFORMACIÓN CONTACTO 

Sant Cugat del Vallés 

EXPERIENCIA PROFESIONAL

RISI 

DIRECCION DISTRIBUCION Y VENTAS M
- Constitución desde 0 de la distribución en Barcelona

Fact. Aprox. 2M €. Ambito Bcn ciudad y provincia.
- Dirección equipo de ventas, reparto, almacén
- Implantación y definición conjunta de la
- Gestión financiera. Contratación, PRL,
- Budget & Forecats. P&L. Necesidades operativas de fondos,

costes salariales y rotación de stocks
- Negociación proveedores, gestión compras
- Reporting Dirección Nacional. Cuadros de Mando

DISBESA GRUPO DISTRIBUCIÓN

CONTROLLER DIC ‘08 – MAY’19
- Supervisión Actividad Cial y Logística
- Cuadros de Mando. Reporting, KPI's
- Budget & Forecats, Pricing. P&L 
- Implantación Estrategia Comercial, Campañas
- Optimización rutas, segmentación mercado
- Soporte Dirección Cial, Dtor Ventas y Jefes Equipo
- Implantación BI (Qlikview) 

PRODUCTOS TECNICOS Y MAQUINARIA

DIRECCIÓN COMERCIAL      MAR'06
- Organización y Dirección Area Comercial
- Captación nuevas cuentas 
- Elaboración Presupuestos 
- Estrategia Comercial, Campañas 
- Consolidación y ampliación red comercial

GRUPO EDITORIAL OCÉANO 
RBLE. ADMINISTRACIÓN COMERCIAL
- Gestión Equipo (4 personas) 
- Coordinación Administrativa Red de 
- Presupuestos, fijación y seguimiento
- Gestión del Riesgo, Política retributiva
- Reporting a Dirección y Presidencia 

 FORMACIÓN ACADÉMICA

 

DIPLOMATURA DE GRADUADO TRIBUTARIO
CONTABLE. Finalizado Enero 2002
UB - FACULTAD DE ECONOMICAS 

IDIOMAS 

Catalán: Nativo 
Inglés: B1  

 FORMACIÓN COMPLEMENTARIA

QLIKVIEW  SAP, Oracle, AS400 

Microstrategy Business Objects, Office
Planificador Logistico Ortec Route 

CONTROL DE GESTION AVANZADO,
ESADE 

DIRECCIÓN DE CONTROL DE GESTION,

DIPLOMADO EN DIRECCIÓN DE VENTAS
EADA 

PROFESIONAL 

DIRECCION DISTRIBUCION Y VENTAS MAY’19 – JUN’22 
Constitución desde 0 de la distribución en Barcelona, 21 pax, 

. Ambito Bcn ciudad y provincia. 
, almacén, admon 

y definición conjunta de la política comercial 
PRL, Serv Grals 

ecesidades operativas de fondos, 
costes salariales y rotación de stocks 
Negociación proveedores, gestión compras 

Dirección Nacional. Cuadros de Mando 

DISTRIBUCIÓN 

 
Logística. Productividad 

. Reporting, KPI's 

Implantación Estrategia Comercial, Campañas Ciales. Stocks 
segmentación mercado 

Cial, Dtor Ventas y Jefes Equipo 

MAQUINARIA 

MAR'06 - DIC'08 
Comercial 

comercial 

COMERCIAL JUL'91 - MAR'06 

 Ventas 
seguimiento objetivos 

retributiva Variable 
 

ACADÉMICA 

TRIBUTARIO Y 
2002 

 

COMPLEMENTARIA 

Office (Excel Avanzado) 
 & Scheduling (ORS) 

AVANZADO, 2015 

GESTION, 2008-2009 

VENTAS 2002-2003 


