INFORMACION PERSONAL

Maria Vicente Jaramillo
9 Calle la Cerca, 13, 41120 Gelves (Sevilla)
@ 635143545

4 mvicentejaramillo@gmail.com

© es.linkedin.com/in/marvicjar/

Sexo Femenino | Fecha de nacimiento 17/07/1991 | Nacionalidad Espafiola

EDUCACION Y FORMACION

2015-2017 Master Ingenieria de Telecomunicacién
Universitat Oberta de Catalunya

=  Direccion estratégica de SI/TI.
= Gestién avanzada de proyectos.
= Planificacion de redes. Gestién de costes.
= Redes de nueva generacion. IMS.
2009 — 2015 Grado en Ingenieria de las Tecnologias de Telecomunicacion

Universidad de Sevilla, Sevilla (Espafia)

Especialidad en Sistemas de Telecomunicacion

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Planificacién Radio: enlaces punto a punto, punto a multipunto y redes de
transporte.

Sistemas Emergentes de Comunicaciones: WiFi, WiMax, NFC, UWB, redes de
sensores.

Infraestructura de Redes.

Comunicaciones Opticas.

Planificacion y Gestion de Proyectos.

Marzo 2018 — Actualmente Comercial Especialista Soluciones Tecnoldgicas
Ricoh Espafna S.L.U, Sevilla

Visitas a clientes para presentacion de soluciones y toma de requerimientos.
Plan de crecimiento en clientes existentes.

Presentacion de propuestas econémicas y cierre de proyectos.

Apertura de nuevos negocios en prospectos.

Preparacion de ofertas y gestién econémica de proyectos.

Seguimiento de oportunidades y control de la actividad comercial.
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Diciembre 2015 — Marzo 2018

Septiembre 2014 — Agosto 2015

COMPETENCIAS
PERSONALES

Lengua materna

Otros idiomas

COMPETENCIAS
COMUNICATIVAS

COMPETENCIAS
INFORMATICAS

IT Sales Specialist
Ricoh Espafa S.L.U, Sevilla

Disefo de soluciones técnicas adaptadas a las necesidades del cliente y
redaccion de documentacion técnica.

Preparacién de ofertas y gestién econémica de proyectos.

Trato directo con proveedores y subcontratas.

Orientacion a clientes y busqueda de resultados.

Formacion de producto a departamento comercial.

Demostracién de productos a clientes.

Visita a clientes para toma de requerimientos y presentacion de propuestas.

Seguimiento de oportunidades y de la actividad comercial.

Ingeniera de Preventa
Wellness Telecom, Sevilla

Departamento de Redes, Sistemas y Cloud.

Disefo de soluciones técnicas adaptadas a las necesidades del cliente y
redaccion de documentacion técnica.

Preparacién de ofertas y gestién econémica de proyectos.

Trato directo con proveedores y subcontratas.

Orientacion a clientes y busqueda de resultados.

Tecnologias: Routing, Switching, WiFi, TolP, Comunicaciones Unificadas, VPN,
Virtualizacion, Data Center.

Espariol

Inglés, nivel alto. Capacidad para leer y escribir con fluidez, asi como para mantener una

conversacion.

Buenas dotes comunicativas que desarrollo dia a dia en mi actividad comercial.

Capacidad para trabajar en equipo y para tomar decisiones.
Proactividad y afan de superacion.

Nivel avanzado de Microsoft Office: Word, Excel, Power Point y Visio.
Planificacion WiFi: Ekahau. Planificacion Radio: Xirio-Online.
Software Matematico: Matlab.

Manejo de diversos lenguajes de programacion: C y Java. Curso Java + Digital

(203 horas) impartido por Adecue:

- BBDD mySQLYy Oracle, Java, HTML y CSS, Servlets, metodologia de
trabajo Scrum, bases de datos: MyQSL y PostgreSQL.

Programacion Web: HTML, XML, Javascript y PHP.

Sistemas Operativos: Windows y UNIX tanto en modo grafico como en modo

consola.
Herramienta para gestion de proyectos: Redmine y MS Project.



