MIGUEL ANGEL
M.

RESUMEN PROFESIONAL

Profesional de ventas del sector de veterinaria, con pasion por su
profesion, excelente capacidad de organizacion y facilidad para el trabajo
en equipo. Persona muy adaptable a todo tipo de entornos y clara
orientacion a objetivos. Desearia desarrollarme profesionalmente en una
empresa como la suya.

CONTACTO
® San Salvador , 11540, Sanlucar de
R HISTORIAL LABORAL
Q Delegado de ventas veterinario, 01/2019 - Actual
4 Ernesto Olmedo S.I. - Malaga
I 01/01/1984 » Blsqueda de nuevos clientes e incremento demostrable del niimero de
] ventas.
Q) LD e Cumplimiento de los objetivos definidos por la empresa.
o Cumplimiento de las tareas asignadas por la direccidn.
« Deteccion y resolucion eficiente de incidencias.
APTITUDES ¢ Respuesta a problemas/consultas planteadas por los clientes.
e Promocion y gestion de ventas ¢ Cumplimiento de normas y procedimientos establecidos por la
e Técnica de ventas compafiia.
o Marketing de ventas e Atencion al cliente asegurando un servicio de calidad.
o Promociones de ventas  Asesoramiento de campo en distintas patologias.

o Creacion d stas d ta
(Rl B el s s e s T. Veterinario, 11/2010 - 12/2018

* Gestion de ventas C.v. v centenario - Sanlucar de bda
e Recepcion animales cirugia.
e Induccion anestésica, monitorizacion y reversion.
* Cuidados uci post cirugia.
» Diagnostico por imagen
e Andlisis clinicos
¢ Asesor primera consulta cachorros.
o Consulta especializada en nutricion.
Responsable del servicio de hospitalizacion.
e gestion comercial con laboratorios.
¢ Respuesta a problemas/consultas planteadas por los clientes.

o Deteccion y resolucion eficiente de incidencias.

FORMACION

Tecnico superior en veterinaria: veterinaria, 2010
UNED - Madrid



