Q EDUCACION

@® MASTER EN DIRECCION COMERCIAL Y VENTAS
UNIVERSITAT DE BARCELONA
2018-2019 ACTUALIDAD

® GRADO EN MARKETING, PUBLICIDAD Y RRPP

ESERP BUSINESS SCHOOL
2013-2017

@® GRADO EN COMUNICACION
Universidad internacional de la rioja

_ 2013-2017
perfil
® CFGS GESTION COMERCIAL Y MARKETING
PERSONADINAMICA, ACOSTUMBRADO ATRABAJAR Centre d’estudis POLITECNICS
BAJO PRESION Y POR OBJETIVOS. PERFIL 2012-2013
ANALITICO :

Y MUY COMERCIAL CON habilidades COMUNICATIVAS

) EXPERIENCIA
Y DON DE GENTES. Experiencia en departamentos ;

de ventas y comercial AS{ COMO MARKETING. ® cione grupo de OPTICAS 2018-ACTUALIDAD
ejecutivo de ventas DE MONTURAS y captacion DE LA ZONA NORESTE
GESTION DE CARTERA DE CLIENTES Y AMPLIACION DE ESTA
MARCASTRABAJADOS:JUST CAVALLI, GANT, ELLE, SUPERDRY,POLAR

1 ® M&C SAATCHI LONDON/MADRID JUN 2017-FEB 2018
e CONTACTO T— EJECUTIVO DE CUENTAS JUNIOR

MERCEDES BENZ, ELCORTEINGLES, BURGUER KING, HUAWEI, AIRBNB,
NORWEIGAN

ID-48914 ® ROLTAR&PARTNERS 2014 - 2017
COMERCIAL DISTRIBUCION PELUQUERIA Y PERFUMERIA
3CLAVELES, ALVAREZ GOMEZ, GAMMA PIU, DEAR BARBER, NOBERU,

DIRECCION: Barcelona VALQUER.

® REAL CLUB DE POLO DE BARCELONA 2012 - 2014

COORDINADOR CATEGORIA Y SUMMER CAMP
COORDINACION DE MAS DE 15 PROFESORES NATIVOS AMERICANOS.
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