
ID-55725 ANTHONY
L I D E R A Z G O ,  O R G A N I Z A C I Ó N ,  Y  G E S T I Ó N .

PERFIL
Licenciado en Business Administration
en Bath Spa University By Barcelona
Business Institute. Actualmente ansioso
por crear, comunicar y crear valor. La
experiencia personal vivida en el
extranjero me ha hecho crecer en
distintos aspectos, tanto sociales como
laborales.

COMPETENCIAS
Reducción de costos y anál isis.
Planif icación presupuestaria.
Negociación internacional y adaptación multicultural .  
Big-data, SAP, AS, Microsoft Office y Networking.
Domino el arte de Office 365, PowerPoint, Excel . .  
Flexible, adaptación, creatividad, y productividad. 
Trabajo en equipo, esfuerzo y lealtad. 
Idiomas y doble nacional idad. 

EXPERIENCIA LABORAL

MÖRGAN KER S.L. ,  AREA SALES MANAGER
MAR. 2020 - ENE. 2021

Bienes Inmuebles. 
Funciones administrativas. 
Labores de negociación y presupuestarias. 
Telemarketing y captación.  
Organización y gestión de cl ientes. 

ROULA'S RESTAURANT, ENCARGADO & STORE KEEPER
SEPT. 2019 - MAR. 202O

Restauración.
Gestión de cl ientes y proveedores.
Rotación de existencias y control de costos.
Organización de horarios y puestos de trabajo. 
Gestión de cuentas y balances. 

EDUCACIÓN
GEOS Language Academy Ottawa,

Canadá
Business Engl ish, 2019-20

LUCTA S.A. ,  DEPARTAMENTO DE COMPRAS (PRÁCTICAS)
ENE. 2018 - SEPT. 2019

Sector químico.
Gestión de proveedores, pedidos y rotación de stock. 
Supervisión de datos y seguimiento de pedidos. 
Reducción de costos y cooperación entre departamentos. 
Actividades operativas y presupuestarias. 

Pearson Col lege London BBI - Barcelona
Higher Nationals Diploma in Business

and Marketing ,  2016-19

ESN - Sant Cugat
CFGS - Comercio Internacional ,  2016-18

Bath Spa University, London
Bachelor - Business Administration,

2016-19

IDIOMAS
Castel lano - Nativo

Catalán - Nativo

Árabe - Nativo

Inglés - Nivel B2

Francés - Nivel B1

CONTACTO
Barcelona, Cataluña, Spain

CMR GROUP S.A.U. - IMPORT / EXPORT SALES MANAGER
ABRIL. 2021 - ACTUAL

Sector primario - Al imentario
Control de grandes cuentas y proveedores.
Rendimientos de la compañía y rentabi l idad.
Ampliación y gestión de la cartera de cl ientes.
Captación y programas comerciales con productos de
importación y ultra-mar. 


