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FORMACION 
 
   MASTER DIRECCION COMERCIAL Y MARKETING, GADE BUSINESS SCHOOL, centro de estudios  
   superiores. 
 

   FP II ADMINSITRATIVO ESCUELAS PROFESIONALES DE ARTESANOS   
  

   FP I ADMINISTRATIVO, ACADEMIA IURIS 
   

   EGB, COLEGIO SANTA TERESA, TERESIANAS 
 
   GESTION FISCAL DE EMPRESA, CURSO DE 200 HORAS 
  

   ASESORAMIENTO FISCAL Y CONTABLE 40 HORAS, ACADEMIA TREBOL  
 

   EXCEL, IMPARTIDO FONDO SOCIAL EUROPEO  
 
 

   GRUPO ESNECA, Sommelier+Enologia 300 horas  
 

   WIINE & Spirit Education trust, primer nivel.  
 
 
 

EXPERIENCIA LABORAL 

 

 

 

 GRUPO COVIÑAS : GESTOR DISTRIBUIDORES LEVANTE, NEGOCIACION DE 
PLANTILLAS ANUALES, ALTAS DE REFERENCIAS, IMPLANTACION Y 
PRESENTACION DE PROMOCIONES, ASISTENCIA A FERIAS, 
ACOMPAÑAMIENTOS, GESTION DE RED DE VENTAS EXTERNA,  APERTURA 
DE NUEVOS CLIENTES, INTRODUCCION DE REFERENCIAS, APERTURA DE 
NUEVOS DISTRIBUIDORES ETC. (Enero 2015 hasta la fecha)                           

  
 

Berlys corporación alimentaria : RESPONSABLE DISTRIBUIDORES 
VALENCIA. (Agosto 2014 hasta Diciembre 2014).      
GESTIÓN DISTRIBUIDORES, NEGOCIACIÓN DE PLANTILLAS, APERTURA DE 

NUEVOS DISTRIBUIDORES DE PRODUCTO CONGELADO, INCORPORACIÓN DE 

REFERENCIAS. PREPARACIÓN DE FERIAS.          

 



  SCHWEPPES SA : RESPONSABLE DE ZONA DE DISTRIBUDORES DE 
HOSTELERIA EN VALENCIA CAPITAL ,ACOMPAÑAMIENTO DE FUERZA DE 
VENTAS , IMPLANTACION DE PROMOCIONES, MEDICION DE RESULTADOS, 
CONTROL DE GASTOS, ATENCION PERSONALIZADA A CLIENTES 
EXTRATEGICOS, PREPARACION DE EXPOSICIONES Y FERIAS, APERTURA DE 
NUEVOS CLIENTES,  ETC.  DURANTE 8 AÑOS (2007 hasta Agosto 2014) 

 

     ARCO BODEGAS UNIDAS : RESPONSABLE REGIONAL  DE  GRANDES 
CUENTAS EN LA ZONA DE LEVANTE, ELABORACION DE PLANTILLAS, 
ACUERDOS ANUALES, PROMOCIONES, NEGOCIACION DE FOLLETOS, ETC.   
(ALBACETE, CUENCA, TERUEL, CASTELLON, VALENCIA, ALICANTE, MURCIA 
Y CARTAGENA), DURANTE 1 AÑO Y 5 MESES (Enero 2006 hasta Abril 2007) 
Comencé en Arco Bodegas siendo comercial los 4 primeros meses y 
dependiendo del Gerente de Barcelona, en ese momento la empresa tenía 
su porfolio de productos repartido en dos empresas (Arco Bodegas y 
United Wineris) teniendo a dos personas cada una responsable de una 
parte del porfolio. Pasados los 4 meses asumí la totalidad de la 
representación y en ese momento dependía directamente del Director en  
Madrid 

 
 


