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SOBRE Mi

Soy una persona apasionada por el mundo de las ventas y la atencidn al cliente, con
una la motivacion de crecer y mejorar cada dia. He adquirido experiencia en este
ambito trabajando en diferentes mercados, lo que me ha permitido desarrollar
habilidades en ventas telefonicas y presenciales, asi como en el asesoramiento
personalizado y el cierre de ventas. Mi experiencia en ventas me ha permitido
desarrollar habilidades en la prospeccidn, atencidn al cliente y cierre de ventas, asi
como en la gestién completa de los procesos de venta y postventa.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Agente inmobiliario | Tecnocasa:

- Prospeccién y captacion de inmuebles, atencidn al cliente y cierre de ventas, asi
como la completa gestion de la compraventa y alquiler de los inmuebles.

Consultor Financiero | OVB Allfinanz:

- Asesoramiento financiero personalizado a auténomos y particulares, analizando
su situacidn econdmica, realizando planificaciones financieras a medida y
ofreciendo productos financieros adaptados a sus necesidades.

Televenta | Lual Force SL:

- Venta telefénica de productos y servicios a clientes potenciales, cumpliendo con
los objetivos de venta establecidos por la empresa.

Asesor Energético a Pymes y particulares: Puerta Fria | Lual Force SL:

- Asesor energético realizando visitas a domicilio a clientes
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potenciales y ofreciéndoles soluciones energéticas e
ersonalizadas, encargandome del cierre de ventas y la completa Fecha de nacimiento:
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gestion de los contratos.
- Ademas, tuve funciones como Formador de nuevos comerciales
en la empresa.

HABILIDADES
LENGUAS: English: Advanced Level
Espafiol: Nativo
- Venta Telefénica y Presencial (Puerta Fria)

- Experiencia en ventas y asesoramiento.

- Habilidades interpersonales y capacidad para trabajar en equipo.



