
JUAN ANDRÉS

P 28002  Madrid
Fecha y lugar de Nacimiento: 08/03/1980,  Madrid

OBJETIVO LABORAL

Durante los quince últimos años me he dedicado a las ventas, doce de ellos en comercio exterior en el 
sector de la alimentación. Busco un puesto donde desarrollar mis capacidades en éste u otros ámbitos, 
preferentemente con proyección internacional.  

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Agosto 2017  – Enero 2025  Sales Manager  (Responsable de ventas),  en la empresa Alcaliber S.A. en 
Madrid. Empresa productora de alcaloides, principios activos e intermedios para la industria farmacéutica 
a partir de la adormidera, y de semillas de amapola para alimentación. 

Diciembre 2014 – Agosto 2017  Export Area Manager  (Técnico en Comercio Exterior, Responsable 
de Área),  en la empresa Berlys Corporación Alimentaria S.A.u., en Alcobendas, Madrid. Empresa 
productora de masas congeladas (panadería, bollería y pastelería), una de las principales del sector en 
España y en Europa. Gestión y búsqueda de clientes internacionales, de mercados como Bélgica, 
Holanda, Italia, Grecia, Chipre, Hungría, Finlandia, Portugal y otros. 

Enero 2012 –  Diciembre 2014  Responsable Comercial Madrid en la empresa  Invernaderos 
Aeropuerto S.L., en Madrid. Empresa de Alicante productora de flor cortada. 

Enero 2010 – Junio 2011  Export Manager  (Técnico en Comercio Exterior),  en la empresa  Bodegas
Coviñas S.Coop.V. , en Requena (Valencia) uno de los mayores productores de vino de la D.O. Utiel-
Requena. Responsable de todos los clientes de exportación, en mercados como Reino Unido, Alemania, 
Francia, Bélgica, Suiza, Colombia, entre otros.

2007 – 2009  Export Area Manager  (Técnico en Comercio Exterior, Responsable de Área),  en la 
empresa  Interván S.A. (Grupo SOS – Cuétara), Torrejón, Madrid. (Empresa productora y exportadora 
de confitería, perteneciente al segundo grupo de alimentación más importante de España). Captación de 
clientes nuevos y gestión de cuentas en mercados con presencia de la compañía, como Francia, Italia, 
Grecia, Israel, Dinamarca, y de apertura de nuevos mercados.

2006 – 2007  Becario ICEX  - Oficina Comercial del Consulado de España en Los Angeles, 
California (EE. UU.) 

DATOS ACADÉMICOS

> Master en Gestión Internacional de la Empresa - ICEX – CECO, 2006
> Licenciado en Administración y Dirección de Empresas - Universidad Pontificia Comillas ICADE, 2005
> Licenciado en Derecho - Universidad Pontificia Comillas ICADE,  2005



FORMACIÓN COMPLEMENTARIA

~ Curso de PCQI (Cualificación en Controles Preventivos) - FSPCA Preventive Controls for Human 
Food, 2018
~ Curso de Internacionalización de la Empresa MOOC ICEX - Octubre a Diciembre 2016
~ Curso de francés en Montpellier (Francia) - Agosto 2014

 ~ Curso de enología y cata - Formación interna, 2011 
 ~ Seminario Estrategias clave para la industria agroalimentaria - UTECO, 2010
~ Curso de Técnicas de Negociación - Formación Continua, Ánfora Formación, 2009
~ Seminario Gestión de riesgos en los mercados internacionales, Jornadas informativas Países del 
Golfo,  Perú y Colombia, Túnez…- Cámara de Madrid, Promomadrid, ICEX, CEIM, 2008-2009 
~ Diploma en Derecho Privado - Universidad Pontificia Comillas ICADE,  2005
~ Curso de alemán en Viena (Austria) - Julio 1997
~ Curso de alemán en Munich (Alemania) - Julio 1996
~ Título de " Cambridge English: Proficiency " de la University of Cambridge - 1995
~ Curso de verano en Choate University, Connecticut (EE.UU.) - Julio - Agosto 1995
~ Curso de italiano en Florencia (Italia) - Julio 1994

IDIOMAS

INGLÉS: Nivel alto. Idioma habitual de trabajo
ITALIANO: Nivel medio - alto 
ALEMÁN: Nivel medio
CATALÁN: Nivel alto
FRANCÉS: Nivel medio. Comprensión oral y escrita

OTROS

Conocimientos Informáticos
~ Paquete Office (Word, Outlook, Excel, PowerPoint, Explorer…) Nivel alto
~ Herramientas de diseño gráfico (Photoshop) Nivel alto
~ SAP, Navision (Herramientas de gestión de la empresa ERP) Utilizado en el trabajo a nivel usuario 

Permiso de conducir  (España y EE.UU.) 
Disponibilidad para viajar


