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1994                           Bachillerato  
Madrid   I.B. Isabel la Católica. 
1999                           Técnico en Marketing  
Madrid   IMAF-Consejería de Educación 
2000                           Técnicas Comerciales y Negociación 
Madrid   CESMA 
2012            Técnico en Sistemas Microinformáticos y Redes 
Madrid   AZPE-Parthner Microsoft 
 
 

Programas manejados: Usuario avanzado paquete Office: Word, 
Excel, PowerPoint, etc. 
Comercial Venta Empresas (Autónomo) 
 

 
Operadora de Maquinas Vending y OCS 
 

 Búsqueda de posiciones para maquinas vending fuentes de agua  

Venta a empresas, gestión de pedidos y cobros así como 

resolución de incidencias. 

 

 

Comercial HORECA 
Productos del Café 
 

 Gestión y captación de nuevos clientes HORECA en Madrid y 

Castilla la Mancha ofreciendo suministro completo de café 

maquinaria y servicio técnico.  

 Control de calidad en taza y propuesta de nuevas referencias. 

 Gestión de cobros y reclamación de impagos. 

 
  
Comercial HORECA  
Productos del Café/ Lavazza-Vendomat 

 Responsable de gestión y captación de nuevos clientes  Horeca y 

empresas Operadoras de Vending en área de Madrid y Ciudad 

Real. 

 Gestión de distribuidores proporcionado financiación de 

maquinaria profesional y acompañamiento en la captación de 

nuevos clientes. 

 Gestión de cobros y reclamación de facturas pendientes. 

 

 

 
 
 

 
IDIOMAS 
Español: Nativo 
 
Francés: Muy Alto 
Niveaux Superieur 
C1. Alliance 
Française Madrid 
 
Inglés: B2 
American Language 
Academy Madrid.  
Italiano: B1 
 
 
 
 
Septiembre 20 
 
 
 
 
 
 
Abr 18 Feb 20 
Madrid 
 
 
 
 
 
 
 
 
Ene17- Abr 18 
Madrid 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

FORMACIÓN 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

EXPERIENCIA LABORAL 
 



 

 
Comercial 
CIMBALI Maquinas para Café 
 

 Comercial de gestión de cuentas: Torrefactores, Partners, y 

Cadenas de restauración organizada. B2B. Formador de 

Producto. Organización de eventos con clientes, y gestión de 

incidencias. 

 
 
Gestor Cultural 
 

 Durante este periodo colaboro con plataformas editoriales y de 

auto-publicación en la promoción y búsqueda de financiación a 

autores mediante proyectos de crowfunding, y promoción on-

line.  

 Compagino esta actividad con estancias en Bolonia (Italia), 

donde colaboro con la organización, y promoción del festival de 

teatro contemporáneo Per Aspera Festival.  

                             

 
Comercial Gran Distribución  
GRUPO LECHE PASCUAL, Alimentación  
 

 Negociación de acciones especiales, con los jefes de tienda/ o 

sección. (Alcampo, El Corte Inglés, Carrefour, Caprabo, etc.) 

 Control puntos de venta para hacer que se cumplan las acciones 

especiales pactadas desde la central, así como una correcta 

política de precios. negociación de planogramas y lineales. 
 

 
                                           

Comercial Retail  
I.R.I.S, Sector IT, Software Gestión Documental 
 

 Visita a mayoristas, centrales y puntos de venta a nivel 

nacional: El Corte Inglés, PC CITY, Mediamark y Saturn entre 

otros. 

 Propuesta de pedido, información acerca del producto y nuevas 

referencias. 

 Búsqueda de nuevas oportunidades de negocio. 

 Negociación de promociones, precios, folletos y catálogos. 

También lineales y Comunicación en puntos de venta. 

 

 

Delegado de Ventas 

EPSON, Sector IT, Hardware. 

 

 Visita a puntos de venta a nivel nacional. Clientes directos e 

indirectos: Retails, El Corte Inglés, Alcampo, Mediamarkt, 

Carrefour, Eroski, Boulanger, Fnac, Beep, Menaje del Hogar, PC 

City, Carlin, Fólder Picking Pack, etc. 

 Negociación de lineales y exposición de producto en puntos de 

venta. 

 
Abr 13 – Nov 16 
Madrid 
 
 
 
 
 
 
 
Feb 12 – Mar 13 
Madrid-Bolonia 
 
 
 
 
 
 
 
 
Ene 10 – Sep 12 
Madrid 
 
 
 
 
 
 
 

 
Ene 09 - Dic 09 
Louvaine la Neuve 
Bélgica 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Oct 01 – Nov 08 
Madrid 

 
 
 
Permiso de 
Conducir 
 
B1 (15 puntos) 
Vehículo Propio 


