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PERFIL PROFESIONAL
Profesional con amplia experiencia en el sector asegurador y sanitario, especializado en desarrollo de negocio, gestión de redes comerciales, liderazgo de equipos y optimización de resultados. Enfoque estratégico, orientación a objetivos y capacidad para impulsar crecimiento, rentabilidad y eficiencia operativa. Competente en análisis de KPIs, negociación con distribuidores y ejecución de planes comerciales de alto impacto.
FORMACIÓN ACADÉMICA
· Grado en Administración y Finanzas – Universidad Complutense de Madrid (2011–2015)
· Máster en Dirección Comercial – MCS Escuela de Negocios (2015–2016)
· Business Analytics e Inteligencia Empresarial – Universidad Europea de Madrid (2020–2021)
· MIFID II – Inesem Business School (Cursando)
EXPERIENCIA PROFESIONAL
AXA Seguros
Ejecutivo de Negocio y Conductas del Mercado – Navarra Enero 2019 – Febrero 2026
Responsabilidades destacadas:
· Diseño y ejecución de planes de negocio alineados con los objetivos estratégicos de la compañía.
· Gestión integral de la zona Navarra: captación, desarrollo y potenciación de distribuidores.
· Aplicación de criterios de rentabilidad, productividad y eficiencia definidos por la Dirección del Canal.
· Desarrollo del negocio mediante planificación comercial, seguimiento de KPIs y medidas correctoras.
· Negociación y revisión de incentivación y comisiones según objetivos comprometidos.
· Acompañamiento comercial: Apoyo en ventas, campañas locales y nacionales.
· Profesionalización de la red: formación en productos, técnicas de venta y construcción de planes de acción.
SANITAS
Responsable del Departamento de Ventas Junio 2016 – Enero2019
Funciones principales:
· Gestión de alianzas estratégicas y detección de nuevas oportunidades de negocio.
· Liderazgo y coordinación de equipos multidisciplinares para la ejecución de proyectos.
· Análisis continuo de actividad empresarial, identificación de áreas de mejora y propuestas de optimización.
· Apoyo en la definición y ejecución de estrategias comerciales.
· Supervisión de cierres mensuales y control analítico de la cuenta de resultados.
· Elaboración de informes, cuadros de mando y seguimiento de KPIs.
· Soporte back office con Excel avanzado.
· Gestión de clientes particulares y PYMES.
Securitas Direct
Jefe de Equipo Comercial – Retención 2015 – 2016
Responsabilidades:
· Establecimiento de objetivos, coaching, feedback y liderazgo de equipos de 10–20 gestores.
· Diseño e implementación de estrategias comerciales orientadas a la consecución de objetivos.
· Seguimiento del desempeño, identificación de áreas de mejora y acompañamiento en campo.
· Análisis de mercado, detección de oportunidades y cierre de acuerdos comerciales.
· Gestión de KPIs y SLA’s.
· Uso de Oracle y SAP.
IDIOMAS
· Inglés: Avanzado (formación en Londres – Callan School)
· Portugués: Intermedio

