ID-48398

Madrid

Experiencia Profesional

® 04/2017-Act. Centro de Estética Consultor Plan de empresa, puesta en marcha, optimizacion de recursos. Implantacion de métodos de
trabajo. Desarrollo visual y de marketing. Analisis de rentabilidad y amortizaciones. Gestion de compras y relacion con proveedores.

® 05/2018-12/2018 AB-INBEV Wholesaler Account Manager
- Gestion de los Distribuidores de Horeca de Malaga y Cadiz (Campo de Gibraltar y Tarifa), planes de desarrollo de las marcas, acuerdos
promocionales, negociacion de contratos y analisis de ventas.

® 04/2017-04/2018 Creacion y desarrollado de Web fotografica destinada a la gestion visual de marca personal enfocada tanto a perfiles
profesionales, corporativos como personales (redes sociales).

©09/2015-03/2017 GEDESCO S.A. Alim. Congelada (Maheso) Nacional/Internacional; Fact. 85M¢; 400-500 empl.

KAM Cataluiia, Andalucia y Baleares:

- Gestion marca Maheso y MDD (Condis, Bon Preu, HD Covalco, Miquel Alimentacio, Coviran, Piedra Trujillo, Hermanos Martin, Hiper
Manacor, etc.)

- Elaboracion de Planes Account; negociacion de Plantillas y Tarifas.

- Analisis de datos de Mercado Nielsen, Kantar e IRI.

- Coordinacion 1 GPV zona Catalufia.

- Consecucion de Objetivos tanto de facturacion (1,5M€) como de margen (+120%).

- Cierre negociacion alta en Coviran, acuerdo 12 cabecera exposicion en Bon Preu, creacion de sistema de implantacion de acuerdos
comerciales en asociados de central de compras.

¢ 07/2009-09/2015 FRUTAPAC, S.A. Import/Dist. Multimarca (Cervezas, Confituras, Conservas); Fact. 18M¢€; 15-20 empl.

RAM Area Noreste Nacional:

- Principales cadenas regionales, HD Covalco, Condis, Sorli, Fragadis, Supsa, etc.

- Gestion de distribuidores (formacion de venta) de Canal Tradicional y Horeca (Grup Nolla, Exbel, Cooperativa Hosteleria de Navarra,
Beerlagun, etc.).

- Elaboracion de presupuestos anuales, gestion integral clientes (plantillas, tarifas, promociones).

- GPV en Hipermercados (Alcampo, Carrefour, ECI/Hipercor, Eroski y Makro).

- Cierre introduccion en HD Covalco, Fragadis.

- Triplicar las ventas de la zona en 4 afos.

® 01/2008-07/2009 ALCAMPO, S.A.: Multinacional Gran Distribucion, (Sant Boi) 300 empleados.
Jefe de Seccidon de Ultramarinos Dulce (Cafés, Cereales, Galletas, etc) y Self Discount.

- Gestion integral de las secciones asignadas y su cuenta de explotacion.

- Gestion de equipo comercial de 5 personas.

- Control de PVP’s y margenes, stocks, campanas, pedidos, implantaciones.

- Negociacion con proveedores.

- Reapertura integral de tienda y reimplantacion de las 2 secciones.

- Optimizacion de stocks (reduccion de mas del 30% inmovilizado).

- Etiquetado 2 lenguas oficiales del Self Discount y mejoras de presentacion productos frescos.

Otras Experiencias

¢ 01/2007-12/2007 GRUP SEVICA: Empresa sector logistico/textil, 50 empleados:

Jefe de Logistica, recepcion de mercancias, envios, incidencias, metodologia de trabajo, etc.

- Gestion de equipo de mas de 15 personas. Principales clientes Burberry, Massimo Dutti y Pull & Bear. Entorno SAP.
® 06/2006-01/2007 NOVO ALUGAS, S.A.: Empresa venta productos wellness/ducha/bafo.
Administrativo/Comercial/Logistica Gestion de delegaciones de ambito nacional.

- Control de clientes, atencion telefonica, tramitacion de pedidos, logistica, facturacion, etc. Entorno Navision.

Formacion Académica

® 1998-1999 E.T. Informatica (Malaga): 1° Informética de Gestion
® 1996-1998 E.U. Estudios Empresariales (Malaga): 1° Ciencias Empresariales

Formacion Continuada

¢ Programas de gestion: AS400, SAP, Navision, Siebel/SGC, Axapta, OFFICE, MAC.
e Idiomas: Espafiol (nativo), Catalan (intermedio), Inglés (intermedio)

e Curso de Marca Personal: Escuela Atelier Andrea Vilallonga

e Formacion de Gestion y Marketing: Centro Auchan (Madrid) y E-learning




