Jordi Palou Revilla

Comercial

Fecha de nacimiento: 23/10/1975
Lugar de nacimiento: Barcelona
Domicilio: C/ Bonaplata, 45, 1-32

08034 Barcelona

jordi pr@yahoo.es

696 304 060
Espafiol Cataldn
Nativo Nativo
Inglés Ofimatica
Alto Avanzado
SAP - CRM ContaPlus -
Avanzado Serpa
Avanzado
Spartan
(Gestion
Documental)
Avanzado

Experiencia

Desarrollador de Mercado en
TRANSGOURMET (Actualmentey desde
2022).- Técnicas de venta. Métodos de
prospeccion con herramientas ofimaticas,
incluido CRM (SALESFORCE).

Asesor  comercial en MOTOR LLANCA
(Concesionario oficial NISSAN) (2020 - 2022).-
Departamento de vehiculos nuevos y de ocasién:
Gestion de clientes. Financiacion y
aseguramiento. Contratacidn

Desarrollador de mercado en MAHOU-SAN
MIGUEL (2018-2020). - Impulsar e incentivar
ventas de los productos del Grupo en lazona
asignada. Implementacién planes de ventas.

Comercial (preventa) en COCA COLA
EUROPEAN PARTNERS (2014-2018). -
Formacidn a detallistas. Asesoramiento en
ventas. Gestion grandes clientes.
Presentacion y seguimiento de

promociones y acciones comerciales. Gestién
de pedidos vy resolucién de incidencias.

Comercial en BANG & OLUFSEN (2009-2014)
.- Contratacién. Gestiobn de pedidos vy
postventa. Gestidon y coordinacién de eventos

comerciales. Disefio e implementaciéon de
presentaciones comerciales personalizadas.
Acciones comerciales: Campafas
informativas. Estudios de competencia, etc.
Captaciéon de nuevos clientes.

Responsable de equipo en INMOBILIARIA REVI-
GRACIA (2000 - 2009).- Gestion de zona.
Organizacidon de rutas, seguimiento de clientes vy
objetivos. Prospecciones.

Formacion

e FP Il (Administracion).

e Dip-Comercio yMarketing (EAE -
Business School).

e Curso Avanzado de Marketing (ESIC—
Business School).

e Técnicas de Ventas (Nsmit).
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