
CURRICULUM VITAE 
 

DATOS PERSONALES 
 
Apellidos: Gasanz Castrejón. 
Nombre: Jesus. 
Fecha y lugar de nacimiento: 05 de Abril de 1981  
Domicilio: Madrid 
Teléfono de contacto: 629.78.28.58 
 

FORMACIÓN ACADEMICA 
 
           
2024 – 2024- Formación digital procesos financieros(AYVENS) y ventas.  
2023 – 2023-   Formación comercialización coches eléctricos 
2022 – 2023-   Curso protección de datos. 
2021 – 2022- Curso avanzado de utilización de Linkedin. 
2020 – 2020- Curso financiero de Arval (entidad financiera especializada en el 

mundo del automóvil 
2020 – 2020- Certificación como KAMS de empresa de Mercedes Benz. 
2018 – 2019- Certificación del proceso comercial de Mercedes Benz  
2016 – 2017-  Certificado como asesor comercial exclusivo de AUDI EMPRESAS. 
2014 – 2019- Ingles en Academia Vaughan. 
2011 – 2012 –  Curso de utilización de las redes sociales en el proceso de venta. 
2010 – 2010 -  Curso de las nuevas tecnologías en el mundo del motor (eficiencia, 

tecnología…). 
2009 – 2010 –  Curso de la importancia de las diferentes garantías en el mundo del 

Automóvil. 
2009 – 2010 –  Curso de metodología y procesos de ventas. 
2008 – 2009 –  Cursos de los diferentes métodos de financiación en el mundo del 

automóvil (opción futuro ,leasing, renting) 
2004 – 2005 – ASESSMENT AUDI (certificación de la marca). 
 
 
          Bachillerato en el IES. JULIO PALACIOS. 
 
   
  
    

EXPERIENCIA PROFESIONAL 
 
 
2023-2024  Se crea Mobility Centro, siendo Merbauto socio principal. 

Continuo en el departamento de empresas, con objetivos 
mayores. 
Desde el primer momento, consigo lograr cumplir con ello y 
aumentar el nivel de facturación y ventas exigido. En 2023 
cerré el año con 234 unidades, teniendo un objetivo de 200 
unidades. 
En 2024 la tendencia es hacer las mismas unidades de ventas, 
pero con un aumento en las prescripciones a las compañías de 
renting. 

 

 

 



 
 
2018 - 2022  Desde el año 2018, formo parte del departamento de empresas 

en Mercedes Benz-Merbauto. Además de mantener la cartera de 
empresas que la concesión me proporciono, he logrado un 
incremento de resultados en un 66% desde mi incorporación. 
Este resultado se debe a la capacidad que tengo de mantener 
mis empresas más fieles. 
 
 

 
2015- 2018 En enero 2016 me uno al departamento de EMPRESAS AUDI, 

logrando alcanzar los objetivos marcados tanto por la marca, 
como por la concesión. Durante este periodo de tiempo 
conseguí mantener e incrementar el número de empresas en 
cartera. En este nuevo ciclo logro otros dos premios a la 
Excelencia de la marca 

 
 
 
 
2004 - 2015 Departamento Comercial de Jarmauto SA, de la marca Audi. 

Durante este periodo logré conseguir todos mis objetivos (tanto 
en ventas, como en operaciones financieras y Audi excelencia) 
en este ciclo, obtuve el premio a la  Excelencia de la marca. 

  
 
2000 – 2004  Departamento de administración de Vehículos de Ocasión de 

Jarmauto SA . 
 
 

IDIOMAS 
 
Inglés: Nivel medio.  
 
 

AFICIONES 
 
 
 
Me encanta viajar, la gastronomía y la fotografía 
 
Mi principal pasión es el deporte, especialmente el esquí. 

 

 

 


