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La adaptacion al cambio, la implicacidn y la perseverancia definen mi perfil profesional.
El cliente, mi prioridad. Crear un excelente ambiente de trabajo, mi objetivo.

o HISTORIAL PROFESIONAL

= DINOSOL SUPERMERCADOS, SL (2019-Actualidad)
- SALES MANAGER (Gran Canaria, Espafia)

e Control cuenta de explotacion e Maximizar la productividad e Direccidon equipos: mandos
intermedios y auxiliares * Eleccién de surtidos e implantacidn e Marcar objetivos a la fuerza de
ventas ¢ Establecer prioridades y dar ejemplo e Elaborar presupuesto anuales de ventas y
recursos humanos

4 SUPERMERCADOS DIA, SA (2012-2019)
- SALES REGIONAL MANAGER (2016-2019. Extremadura, Espafa)
- AREA MANAGER (2012-2016. Madrid, Espafia)

e Miembro del comité de direccién e Expansion e Despliegue nuevos proyectos e Control
cuenta explotacién ¢ Manejo rentabilidad ¢ Capacitar, formar y controlar al equipo de
empleados a cargo ® Mantener la apariencia de las instalaciones y asegurar que se sigan los
procedimientos operativos apropiados e Control de KPI’S.

<+ HYGITECH, SAS (2011)
- RESPONSABLE COMERCIAL Y DE MARKETING (Paris, Francia)

¢ Desarrollo comercial en el mercado espafiol ¢ Estudios de mercado ¢ Busqueda de nuevos
clientes ¢ Realizacion de campanfas publicitarias ® Responsable “Call Center” y servicio Post
Venta.

4+ INGECONSER, S.A (2004 - 2010)

- RESPONSABLE DE EXPANSION (2009 - 2010. Sao Paulo, Brasil)
- JEFE DE OBRA (2007 - 2009. Espaiia)

- JEFE DE PRODUCCION (2006 - 2007. Espaiia)

- ADMINISTRATIVO DE OBRA (2004 - 2006. Espaia)

¢ Implantacién de la sociedad en Sao Paulo ¢ Direccién promocién propia en Fortaleza

¢ Negociacién con organismos gubernamentales ¢ Gestion y direccidn de proyectos en aspectos
econdémicos, temporales, de calidad y satisfaccién al cliente ¢ Elaboraciéon de costes y
estrategias para mejorar la productividad e Negociacion comercial ¢ Direccion equipos
humanos.

o EDUCACION Y FORMACION

- Master LIDERAZGO Y HABILIDADES DIRECTIVAS “GADE Business School” (Cursando)
- Master DIRECCION Y GESTION DE VENTAS. “GADE Business School” (2017-2019)

- DIPLOMATURA EN CIENCIAS EMPRESARIALES. “U.N.E.D”.

- TECNICO SUPERIOR EN ADMINISTRACION Y FINANZAS. (2001-2003)
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