[image: ]Daniel Ciaurriz Ibarrola                                                                                                                   
DATOS PERSONALES	 Y PERFIL PROFESIONAL
17 -05-1978                              				Móvil: 616 636 426
Paseo Anelier 15 Bis  2ºA Pamplona        			daniciaurriz@gmail.com
Carnét de conducir  B 
Profesional especializado en la gestión de ventas con experiencia en departamentos comerciales de marcas reconocidas. Gran capacidad de trabajar en entornos  competitivos con una especial orientación a la consecución de objetivos. Dominio de los principales programas informáticos relacionados con la actividad comercial y siempre al día en los cambios del sector. 
EXPERIENCIA LABORAL:
ESTRELLA IRUÑA SERVICES (SEPTIEMBRE 2023-ACTUALIDAD)
VISITA Y CAPTACIÓN DE CLIENTES DENTRO DEL CANAL HORECA
GESTIÓN DE LA ZONA ASIGNADA PARA LOGRAR LA CONSECUCIÓN DE LOS OBJETIVOS
GESTION DE COBROS
PREPARADOS QUÍMICOS DE NAVARRA (ABRIL 2023-SEPTIEMBRE 2023) TECNICO COMERCIAL
Visita y captación de clientes dentro del sector de la construcción.
Captación de distribuidores dentro del sector
Realización y seguimiento de presupuestos.
CAFES TEMPLO (NOVIEMBRE 2022 – MARZO 2023) PROMOTOR DE VENTAS
· Visita y captación de clientes dentro del sector Horeca.
· Fidelización de clientes existentes: resolución de incidencias
· Presentación de ofertas
BERNER (MARZO 2021 -OCTUBRE 2022) GESTOR COMERCIAL
· Visita y captación de clientes dentro del sector de la construcción y de los gremios de instaladores.
· Fidelización de clientes existentes
· Realización y seguimiento de presupuestos.
DISTRIBUCIONES ARIZA (OCTUBRE 2018//FEBRERO 2021) JEFE DE EQUIPO-GESTOR COMERCIAL 
· Elaboración y seguimiento tanto de los objetivos como de los presupuestos.
· Supervisión de la elaboración de las rutas comerciales.
· Gestión de cobros.
· Gestión de la zona con mayor peso en facturación de la compañía con el objetivo de incrementar la facturación de los productos distribuidos (congelado, seco y refrigerado), en especial helado y cerveza. 
GRUPO PASCUAL. (SEP 2012-SEP 2018).PROMOTOR DE VENTAS
· Gestión de la zona asignada para lograr la consecución de los objetivos (volumen, facturación y rentabilidad)
· Implantación en el mercado de los nuevos productos con el objetivo de referenciar el producto  la prueba de producto
· Realización de demostraciones comerciales de producto
GRUPO DAMM S.A. (OCT 2003-ENE 2012).DELEGADO COMERCIAL
· Consecución de los objetivos marcados por la compañía durante este período, tanto en volumen como en rentabilidad, para la gama de productos del grupo (cerveza y agua).
· Gestión comercial y administrativa directa de los distribuidores de la zona.
· Mantenimiento y captación de detallistas e identificación de oportunidades de negocio.
· Desarrollo de acciones comerciales para incentivar la venta.
· Gestión y coordinación de eventos especiales.
· Control y gestión de las empresas de servicios.
· Resolución de incidencias en la zona.
CASA SANCENA S.A. (SEPT 2002-SEPT 2003).COMERCIAL
· Visita y captación de clientes dentro del sector de la construcción.
· Gestión comercial de los almacenes de construcción.
· Visita y mediciones en obra para canalones y bajantes de aluminio.
· Visita a estudios de arquitectura para presentación de catálogos de mobiliario urbano.
WURTH ESPAÑA (MARZO 2000 -AGO 2002) PROMOTOR DE VENTAS
· Visita y captación de clientes dentro del sector del metal.
· Realización y seguimiento de presupuestos.
COMPETENCIAS

	Orientación a resultados  
	Capacidad de escucha y empatía

	Negociación 
	Planificación y organización del trabajo

	Comunicación eficaz
	Autonomía y proactividad


CONOCIMIENTOS INFORMÁTICOS:
Ofimática (Word, Excel, PowerPoint, Access e Internet):Nivel alto
TÍTULOS ACADÉMICOS:
FP II  Informática en Instituto Mariana Sanz (Junio 2000)
IDIOMAS
Inglés y Francés: nivel medio
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