ID-56326 JULIAN

INGENIERO DE CAMINOS Y MBA, CON EXPERIENCIA DE MAS DE 15 ANOS EN EL SECTOR
ENERGETICO, EN ESTRATEGIA, GESTION COMERCIAL Y DESARROLLO DE NEGOCIO

OBJETIVO Y COMPETENCIAS PROFESIONALES

Mi objetivo de carrera profesional lo sittio en el sector energético para contribuir a hacer el mundo més sostenible.

En mi trayectoria he actuado como lider de equipos, desempefiando funciones muy polivalentes, tanto técnicas como de
gestién comercial, con foco especifico en la estrategia y la innovacion aplicadas a la expansion del negocio.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

SALES MANAGER CANALES PRESENCIALES EN ENEL X (MANPOWER) Jul 2019 - Actual

Responsable de gestion comercial, estrategia y desarrollo de negocio de los canales indirectos de ENDESA X
operados através de Endesa Energia: PdS y OOCC, Retail y Asesores. Reporte a Director de Canales de Venta
MKT Iberia.

e Gestion comercial de los canales: definicion de operativa, modelo retributivo, objetivos, seguimiento, etc.

o Definir estrategias y planes comerciales, proponer, negociar y seguir objetivos con diferentes interlocutores
(lineas de negocio, jefes de producto, canales, etc.)

o Disefio, implantacion y seguimiento de Planes de Accion, incentivos y promociones
e Responsable de despliegue comercial de nuevos Productos y Servicios de ENEL X en canales indirectos
e Proyectos de transformacién digital aplicados a procesos operativos de la venta
LOGROS:
e Cobertura de Ventas >120% Objetivos en canales presenciales maduros (PdS y OOCC)
e Relanzamiento canal Retail (acuerdo con retailer n® 1 sector bricolaje- mas de 100 centros-)

e Despliegue comercial de nuevos productos: soluciones integrales (fotovoltaica, calefaccion), equipos de
domotica para la eficiencia energética, servicios de mantenimiento y reparacion, etc.

DIRECTOR DE PROYECTOS DE DESARROLLO DE NEGOCIO B2B / B2C Y NUEVOS CANALES DE
VENTA EN ENDESA ENERGIA (MANPOWER) Nov 2016 — Jun 2019

Sales Manager y Jefe de Equipo de desarrollo y soporte de nuevos canales ENDESA. Funciones de gestion
comercial, estrategia, planificacion, desarrollo de negocio y proyectos de digitales en coordinacidn con otras areas
de Endesa como DSI, MKT, APRO, VV.TT, CC.DD, Area Juridica, etc. Reporte a Responsable de Nuevos Canales.

CANAL ADMINISTRADORES DE FINCAS (canal indirecto con enfoque mixto B2B y B2C)
e Disefio del modelo de negocio y planificacion de la Estrategia comercial del canal AA.FF.

e Gestion comercial del canal: definicién de operativa, modelo retributivo, objetivos, seguimiento, etc.

e Captacion y negociacion de acuerdos comerciales con enfoque B2C (nuevos Sales Partner para fuerza de
ventas) y B2B (alianzas con empresas para la integracién de sistemas y aprovechamiento de portales)

e “Product Owner” y Project Manager delegado del canal en proyectos de transformacion digital de ENDESA: CRM
B2C (SALESFORCE), DOCMA, E-FACTURA, SERVICIO DE INTEGRACION DE FACTURAS, etc.

LOGROS:

e Disefio, lanzamiento y consolidacion del nuevo canal AAFF de ENDESA (canal indirecto). 3 meses desde
concepcion a lanzamiento (feb 2017).

CANAL ASESORES (canal especializado en empresas y pequefio negocio)

o Disefio del modelo de negocio y planificacion de la Estrategia comercial del canal Asesores

e Gestion comercial del canal: definicién de operativa, modelo retributivo, objetivos, seguimiento, etc.
LOGROS:

e Disefio, lanzamiento y consolidacion del nuevo canal Asesor de ENDESA (canal indirecto). 3 meses
desde concepcion a lanzamiento (junio 2018).



DIRECTOR DE EXPANSION Y DESARROLLO DE MARCA
(SERVICIOS Y PROYECTOS DEL EBRO, S.A) Nov 2015 -Nov 2016

Lider del area de expansion y desarrollo de marca, con el objetivo de la apertura comercial de mercados
internacionales, nuevas lineas de negocio digitales y canales indirectos con enfoque B2B. Reporte al Director
General. 10 personas a mi cargo.

e Responsable de ventas en Europa y Sudamérica

e Responsable de estrategia de negocio y relaciones comerciales

e Responsable del area de 1+D para desarrollo de nuevos productos y servicios de ingenieria
LOGROS:

e Desarrollo de nuevo modelo de software destinado a la multinacional ENEL como plataforma de pronéstico en
tiempo real de produccidon hidroeléctrica de sus centrales hidroeléctricas, dirigiendo personalmente la
implantacién en ltalia y Eslovaquia. Logro: incremento 50% fiabilidad prondstico produccién hidroeléctrica.

e ‘“Portafolio de proyectos hidroeléctricos en las cuencas del Apurimac, Madre de Dios, Puruls, Grande, Chili, Tambo
y Titicaca” (Pert). Logro: Dimensionamiento de més de 750 centrales hidroeléctricas del sur de Peru.

DIRECTOR TECNICO (INGENIERIA 75, S.A.) Dic 2012 - Oct 2015
Lideré y planifiqué la estrategia de expansion de la empresa, ademas de dirigir las areas comercial y de I+D, estando a
mi cargo un equipo de 20 personas. Reporte al Director General.

LOGROS:

e Internacionalizaciéon de la empresa abriendo nuevos mercados en el extranjero, obteniendo apoyo
financiero del ICEX y desarrollando nuevos productos digitales derivados de acciones de marketing (analisis de
mercados y potenciacion del area de la comunicacion en Congresos y medios especializados y
generalistas) y campafias comerciales de venta directa para la obtencién de contratos en lItalia y Chile
(sectores publico y privado: agricola, abastecimiento urbano e industrial y energia en Chile -Elqui, Tinguiririca,
Maule, Maipo, etc.)

DIRECTOR DE PROYECTOS (INGENIERIA 75, S.A)) Dic 2001 — Nov 2012

Dirigi equipos de mas de 10 personas, en estudios de consultoria y proyectos de varios millones de Euros en el &mbito
de la energia y medioambiente para clientes del sector publico y privado. Responsable de las relaciones con el cliente y
el cumplimiento de objetivos.

FORMACION ACADEMICA

= EXECUTIVE MBA con Honores (Dean’s List) en INSTITUTO DE EMPRESA -IE Business School (dic 2016).

= DIPLOMA DE ESTUDIOS AVANZADOQOS (2007). programa de Doctorado del area de Hidraulica y Energética de la
E.T.S.I Caminos, C. Y P. Universidad Politécnica de Madrid.

* INGENIERO DE CAMINOS, CANALES Y PUERTOS (2001). Especialidad de Hidraulica y Energética E.T.S.I Caminos,
C. Y P. Universidad Politécnica de Madrid.

IDIOMAS E INFORMATICA

= Espafiol (nativo). Inglés (Competencia profesional). Aleman (intermedio bajo). Francés (elemental).

= Software de aplicacion en programacion y planificacion de Proyectos con metodologia de tipo “Waterfall” o “AGILE”:
MS Project, Trello, JIRA, etc

= Ofimatica nivel avanzado (EXCEL, Powerpoint, etc.)

= CRM: Salesforce y Siebel (nivel usuario)

PUBLICACIONES Y OTROS DATOS DE INTERES

= Perito judicial (concesiones hidroeléctricas)

= Experiencia como consultor independiente: proyectos en Espafia y Pera en el sector energético

= Investigador en Espafia del World Glacier Monitoring Service (http://wgms.ch)

“Implantacion de un modelo hidrolégico distribuido nival para la gestion de cuenca. Rio Elqui (Chile)”. XXVI Congreso
Latinoamericano de Hidraulica Santiago, Chile, 2014.

“Proyecto de adecuacion de la presa del Torrollén al Reglamento Técnico sobre Seguridad de Presas y Embalses” en
“Dam Maintenance and Rehabilitation 11”, CRC Press. 2010.


http://wgms.ch/

