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APTITUDES

« Dedicacionaltrabajo

« Mentalidad abierta
« Cercania con el cliente

« Alto nivel de concentracion
« Tratocercanoy agradable
« Resistencia al estrés

« Puntualidad

« Etica professional

« Personadinamicay comunicativa
« Liderazgoy motivacién de personal

« Habilidadesorganizativasy de
planificacion

« Comprension del producto

« Gestion de conflictos

« Administracion de presupuestos

« Habilidades sociales

« Organizacion del trabajo
« Negociaciéndecompras
« Comprasy control

Orientado alosresultados con experienciareconocidaendiferentes sectores
deysolidashabilidadesdeliderazgo.Expertoenaumentarla productividadyla
satisfaccion del cliente a la vez que se impulsan los ingresos Y las ventas.
Comprometidoconlaoptimizaciéndelos procedimientosyla formacién de los

empleados.

Profesional con una experiencia de mas de 20 afios y unas excelentes dotes
para liderar y consolidar compafiias en el sector. Conocimientos especializados
para identificar oportunidades de negocio, optimizar procesos y maximizarla
rentabilidad. Capaz de elaborar informes y presentar los resultados a la
direccionenlaformamésadecuada.

Individuo altamente efectivo que demuestra su talento en el analisis de
ventas, negociaciones de precios y compras competitivas

FORMACION

E.G.B., 05/1992
Colegio Montesidn - Mallorca, PM

Bachillerato, 06/1996
|.E.S. Ses Estacions - Mallorca, PM

Diplomatura de Empresariales, 09/2003
UniversitatIlles Balears - Mallorca, PM

HISTORIAL LABORAL

Comercial Madrid 6/2022 - Actualidad
Recursos en Punto de Venta — Coca-cola

e Visitar los puntos de venta de hosteleria
Comercial
DISTRIBUCIONSELSCOSINS-Mallorca,PM
» Empresa de distribucion de productos a horecay alimentacion
« Negociaciéncongrandes cuentasy clientes de peso.
« Establecimientoy optimizacion de diferentes estrategias de precios.
« lIdentificacion y desarrollo de nuevas oportunidades de negocio.

« Disefio de los programas de bonos, incentivos y remuneracion de la fuerza
deventas.

« Realizacion de estudios de mercado para definir objetivos y ganar cuota de
mercado.

» Gestion del territorio de ventas, asignacion de rutas y determinacion de las
caracteristicasdelequipode comerciales.

» Negociacion de preciosy condiciones con proveedores.

Delegado comercial 11/2019 Hasta5/2022
CoolAccesorios-Madrid,MD

Comercial autbnomo en zona centro y Baleares pero desarrollando lalabor la
mayoria del tiempo en Madrid.

» Ampliacion de la cartera de clientes contactando de manera directa con
clientespotenciales.



INFORMACION ADICIONAL

« Disponibilidad para viajar

Titulode Riesgos Laborales de primer
nivel Fremap

Excel, word y power point a nivel
usuario

Trabajo con diferentes programas de
ventas

« |diomas:

castellano lengua materna
catalan lengua materna

ingles nivel medio

« Ayudaalosclientes pararesolver susdudas, quejasy peticiones.
« Propuestade nuevos servicios y productos al evaluar los resultados
obtenidosy la evolucion de la competencia.

« Atenciény asesoramiento al cliente.

Delegado 12/2010 Hasta 12/2013

LOGISTA - Mallorca, PM

« Delegado en Baleares llevando las ventas en los estancos de todas las islas.

« Recopilacién de resultados y comparacion de los mismos con los objetivos
para identificar los puntos fuertes y débiles.

« Disefio de estrategias comerciales y de ventas estudiando ala competencia
yelmercado.

« Ampliacion de la cartera de clientes contactando de manera directa con
clientespotenciales.

« Consecuciondelos prondésticos de ventas mensuales, trimestrales y
anuales.

Promotor 03/2010 Hasta 10/2010
BACARDI - Mallorca, PM

« De acompafiamiento alos distribuidores

« Funciones: Salir con los distribuidores fomentando la venta de los
productos de lamarca, realizar promociones especiales paralaventa,
ResponsabledetodaslasislasBaleares

 Tipodeclientes: Hosteleriay restauracion

Director comercial 06/2008 Hasta05/2010

RIBAS UNIFORMES - Mallorca, IB

« Director Comercial en empresa de ropalaboral y uniformes

« Tipos de clientes: compafiias hoteleras, hoteles , restauracion y pymes
« Negociacién congrandes cuentasy clientes de peso.

« Establecimientoy optimizacion de diferentes estrategias de precios.

« ldentificacion y desarrollo de nuevas oportunidades de negocio.

» Gestion del territorio de ventas, asignacion de rutas y determinacién de las
caracteristicasdelequipode comerciales.

« Clasificacion de los clientes potenciales segun diferentes criterios.

Comercial de ventas 02/2007 Hasta 06/2008

TASMAR-Mallorca, 1B

« Comercial paramantener cartera de clientes existente, llevando lazonade
Palmaysurdelaisla

e Tipodecliente: Pymes

« Consecucion de objetivos de ventas superiores, doblando la facturacion
anterior.

Propietario 01/2003 Hasta 12/2006
3PESS.L-Mallorca,PM

« Empresa propia de distribucién de alimentos.

 Llevandoa3comercialesamicargo, organizaciénderutas, promociones,
ademasresponsable de compras, nuevos productos y pedidos semanales
segunstock Tipode clientes: restaurantes, cafeterias, bares, supermercados
y hoteles.



« Negociacion de preciosy condiciones con proveedores.
« Negociacién congrandes cuentasy clientes de peso.
« Aumento las ventas en un 60% mediante la formacion de los empleados, la

estrecha colaboracion con mercados regionales y locales, y la gestionde
inventarios.

« Disefio delos programas de bonos, incentivos y remuneracion de la fuerza
deventas.

Comercial 01/2000 Hasta 12/2002
Diproca- Mallorca, PM

« DIPROCA:Comercialdeestaempresadedistribuciéndealimentos
« Captacion de clientes de restauracion y hosteleria por toda la isla

Comercial 01/2014 Hasta 10/2015
Costabella-Mallorca, PM

« Ampliacién de la cartera de clientes contactando de manera directa con
clientespotenciales.

« Gestionde las cuentas paramantener los canales de ingresos y crear
nuevos.

« Ayudaalosclientes pararesolversusdudas, quejasy peticiones.

« Consecucion de los prondsticos de ventas mensuales, trimestralesy
anuales.



