
EDUCACIÓN

JAN 
COMERCIAL

CONTACTO

Sant Cugat del Vallès,
08172, Barcelona

HABILIDADES

Gestión de proyectos

Relaciones públicas

Trabajo en equipo

Visión estratégica

Liderazgo

Comunicación eficaz

Pensamiento crítico

Gestión del tiempo

AUTONOMOUS UNIVERSITY
OF BARCELONA

Grado en Administración y
Direccion de Empresas

2019 - 2023

2022 - 2023

SAPIENZA UNIVERSITÀ DI ROMA

Grado en Administración y
Dirección de Empresas

Español (Nativo)
Catalán (Nativo)
Inglés (Profesional)
Francés (Intermedio)
Italiano (Básico)

EXPERIENCIA

PERFIL
Actual Comercial, experiencia en negociación y habilidades de comunicación 
empática y persuasiva. Profesional proactivo y apasionado por el marketing y 
las ventas, con destacadas competencias en desarrollo de estrategias 
comerciales, liderazgo de equipos y captación de clientes. Motivado por 
continuar aprendiendo y contribuir al crecimiento de la empresa en un entorno 
desafiante que impulse mi desarrollo profesional.

2023 - ACTUALIDADTEYCARS

Comercial 

 2019 -  2023QGAT RESTAURANT, EVENTS AND HOTEL

Personal de Eventos

 2020 - 2020 QGATRASTERS

Administrativo

Gestión de las relaciones con los clientes: Construir y nutrir relaciones

estratégicas con los clientes para impulsar el crecimiento del negocio a largo

plazo.

Estrategia de precios: Fijar precios competitivos, descuentos y planes

promocionales para alcanzar los objetivos de ventas.

Análisis de mercado: Identificar oportunidades de crecimiento y adaptar la oferta

de productos en función de las tendencias del mercado.

Gestión de proyectos: Dirigir y coordinar proyectos en todos los departamentos

para apoyar los objetivos de ventas y desarrollo de productos.

Supervisión integral de los eventos, garantizando altos niveles de calidad y la
satisfacción del cliente.
Coordinación de la logística, los proveedores y el montaje para una ejecución
impecable.

Revisión de nóminas y facturas para garantizar su validez.
Atención al cliente a través de diversos medios de comunicación.

IDIOMAS


