BBl Curriculum vitae

Informacioén personal

DIRECCION
NACIONALIDAD
FECHA DE NACIMIENTO

Experiencia laboral

ID-49120

03001 Alicante

Espafiola

20/08/1979

Ejecutivo Comercial con 11 afos de experiencia en gestion de grandes cuentas, elaboracion de planes estratégicos y de
marketing, formacion de equipos comerciales, analisis de competencia y desarrollo red de distribucion.

Competencias avanzadas en comunicacion, consecucion de objetivos de venta, manejo programas CRM y gestion de

equipos.

Inglés nivel B2 con numerosas estancias en el extranjero.
Apasionado del mundo de los negocios y del deporte.

Actualmente cursando Master en Direccion de Marketing y Gestion Comercial (GESCO) en ESIC Valencia.

FECHAS
POSICION
RESPONSABILIDADES

EMPRESA/DIRECCION

FECHAS
POSICION
RESPONSABILIDADES

EMPRESA/DIRECCION

Julio 2007 - Septiembre 2018

Ejecutivo Comercial CANAL+/Movistar+

Maximo responsable de la empresa en la provincia de Alicante. Gestion, supervision y
asesoramiento de las 15 empresas instaladoras de CANAL+ en la provincia. Elaboracion y
planificacion de planes estratégicos de venta y marketing para alcanzar los objetivos
establecidos.Analisis de mercado y competencia. Formacion y gestion de equipos
comerciales. Visita y negociacion posicionamiento en Grandes cuentas (El Corte Inglés,Media
Markt, Carrefour) Elaboracion presupuestos para colectividades.

En Mayo 2015 se produce la compra de la empresa por parte de Telefonica de Espafia pasando
a denominarse MOVISTAR+ .Continuo realizando las mismas funciones hasta mi salida

voluntaria de la misma en Septiembre de 2018.

Octubre 2006 - Julio 2007

Vendedor El Corte Inglés

Venta directa y atencion al cliente en el departamento de servicios de
telecomunicaciones/ Telecor

EL CORTE INGLES

Grupo de Distribucion - Grandes Almacenes




FECHAS
POSICION
RESPONSABILIDADES

EMPRESA/DIRECCION

Formaciéon Académica

FECHAS
TITULADO
INSTITUCION

FECHAS
TITULADO
INSTITUCION

Habilidades Informaticas

Cursos y certificaciones

FECHAS
TITULADO

INSTITUCION

Idiomas

Marzo 2000 - Agosto 2004

Soldado Profesional FFAA

Operador Preparacion de Vuelos dentro del Mando y Control Aéreo. Tramitaciony
gestion de los planes de vuelo de las distintas aeronaves civiles y militares que
operaban en el Aeropuerto de Villanubla (Valladolid)

FFAA Ejército del Aire - Ministerio de Defensa

Octubre 2018 - Finalizacion prevista Octubre 2019
Master en Direccion de Marketing y Gestion Comercial (GESCO)
ESIC Business & Marketing School

Septiembre 2002 - Sin Finalizar por incorporacion al mercado laboral
Magisterio Especialidad Lengua Extranjera Inglés
UVA Universidad de Valladolid / UA Universidad de Alicante

Manejo Paquete Office - Nivel Avanzado

Diversos programas CRM y de Gestion de Cuentas:
- Siebel Systems

-CTC

- Hermes

- Telco 3.0

- Hera Plus Web

-SMS (System Management Server)

Junio 2008 - Noviembre 2009

- Técnicas de Ventas. - Marketing Promocional.
- Habilidades de Comunicacion. - Negociacion
ELOGOS Consultoria de Formacion.

Inglés: Nivel Intermedio B2

Diversas estancias en Bélgica entre los afios 2005 y 2014
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