
 

 
 
 

PERSONAL SUMMARY 
 

I   have   been   working   in   the 

Yachting Industry for the last 10 

 

                      ID-58526 ELOY 
 
 

 
EXPERIENCIA 

 

-­­   15  años  de  experiencia  como 

comercial en canal horeca. 

-­­ Amplia experiencia en la 

consecución de objetivos 

-­­ Experiencia en apertura y 

gestión de nuevas cuentas. 

-­­ Control de Microsoft Office y 

google drive 

 
 

PROFESIONAL 
 

Bachillerato 
 

Marketing y fidelización de 

clientes (curso realizado con el 

grupo Colon-­­IECM) 
 

Excel (curso realizado con 

Fundae en 2019) 
 

Barista (Formación realizada 

con Café Imperial en 2018) 
 

Gestión de empresas (curso a 

distancia en 2010) 
 

Carnet de conducir B-­­ con 

coche propio y disponibilidad 

para viajar. 

 
 
HABILIADADES P E R S O N A L E S  

 

-­­  Honesto, confiable y     

      organizado. 

-­­  Proactivo. 

-­­  Empático. 

-­­  Desarrollo de buenas  

     relaciones comerciales con    

     mis clientes. 

-­­ Habilidades comunicativas. 

-­­ Disponibilidad inmediata      

     para viajar. 

 
 

DATOS PERSONALES 
 

28010 

Madrid  

 
F. NAC: 09/06/1985 

 

 
 

Tengo una amplia experiencia en el sector de las ventas, como 

comercial de diferentes marcas y gestor de clientes de canal horeca. 

Soy una persona muy entregada a su trabajo y resolutiva, tengo don 

de gentes y soy capaz de desempeñar mis funciones tanto de manera 

individual como en equipo. 
 
 

EXPERIENCIA PROFESIONAL   
 

 

PIBES ALIMENTACIÓN (MADRID)  2020  -­­    2021 

 
Cargo: Comercial Autónomo 

Distribución de productos como vinos, aceites, legumbres o 

productos congelados.  
 

Responsabilidades: 

 
• Venta de productos de alimentación a canal horeca. 

• Captación y fidelización de clientes. 

• Visitas comerciales. 

• Gestión de cobros. 

 
 
SGG  DISTRIBUCIONES  (SEVILLA)  2013  -­­   2020 

 
Cargo: Comercial Autónomo 

Marcas en distribución como Central Lechera Asturiana, también 

productos congelados y 4º y 5º gama 
 

Responsabilidades: 

 

• Captación de clientes y venta directa del producto a canal horeca. 

• Fidelización de clientes. 

• Visitas comerciales. 

• Gestión de cobros y facturas. 

 
 
HIELOS  ARAHAL  (SEVILLA)  2005  -­­   2013 

 
Cargo: Comercial Autónomo  

 

Responsabilidades: 

 

• Captación y apertura de nuevos clientes en canal horeca. 

• Gestión integral de la cartera de clientes. 

• Gestión de cobros y facturas. 
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CATERING  LAS  TORRES   (SEVILLA)  2005  -­­   2008 

 
Cargo: Comercial y gestión de eventos  

 

Responsabilidades: 

 
• Captación y fidelización de clientes. 

• Visitas comerciales. 

• Elaboración de propuestas comerciales personalizadas así como 
su presentación y ejecución. 

• Encargado de la realización de los eventos a través de la  

dirección, gestión del equipo, distribución de las tareas y 

resolución inmediata de cualquier inconveniente. 
 

 
 

TÁMESIS (SEVILLA) 2002 – 2005 

 
 Cargo: Encargado  

 

 Responsabilidades: 

 
•  Trato directo con los proveedores y gestión de los pedidos. 

•  Encargado del equipo de trabajadores. 

•  Relaciones públicas. 
 
 

 
OTROS DATOS DE INTERÉS 

 
Aficiones: Deportes, música, el mundo de las ventas, viajar, gastronomía. 

 

 

 

 

DATOS PERSONALES 

 

28010 

Madrid  

 
F. NAC: 09/06/1985 

 


